教材复习题与案例分析参考答案
——刘秀玲主编的《国际贸易实务》（对外经济贸易大学出版社2020）
第一章 绪论

复习题

一、判断题

1．国际贸易与国内贸易的标的、目的和基本程序基本是相同的。（√ ）

2．国际贸易惯例在国际贸易中起着参考作用。（× ）

3．《联合国国际货物买卖合同公约》进入缔约国法律，成为该缔约国法律的一部分。（√ ）

4．中国某企业与营业地在美国的某公司签订一笔贸易合同，该合同有效成立并适用《联合国国际货物买卖合同公约》。（√ ）

5．我国涉外货物贸易主要适用国际贸易条约和国际贸易惯例。（√ ）

二、单项选择题

1．按照《联合国国际货物买卖合同公约》，下列属于国际贸易的交易是（ A ）。

A．甲国某公司设在乙国和丙国的两个子公司之间的货物交易。

B．甲国某公司在乙国不同地区所设立的两个分公司之间的货物交易。

C．甲国某公司与在甲国设立的子公司之间的货物交易。

2．在合同中没有明确约定时，我国涉外货物买卖合同应适用（ D ）。

A．我国有关法律     B．贸易对方所在国法律     

C．第三国法律       D．国际贸易条约与惯例

三、简答题

略

第二章 合同的标的

复习题与案例分析

一、名词解释
1～9略
二、填空题

1．在国际货物买卖中，表示商品品质的方法主要有（ 以实物表示  ）和（用文字说明表示 ）两类，其中用的较多的是（用文字说明表示）。
2．（  FAQ ）在我国俗称为“大路货”，主要应用于农副产品的贸易，与其类似的用于水产品和木材的是（GMQ ），都应尽量少用。

3．（ 标准样品）又称成交样品，是买卖双方成交货物品质的最终依据。

4．重量的计算方法主要有（   净重 ）、（毛重  ）、（  公量 ）、（理论重量）和（法定重量   ），其中适于钢铁型材的是（理论重量  ）。

5．在合同中规定机动幅度有两种方法：（ “约”量 ）和（溢短装条款），其中（溢短装条款）较为明确。

6．货物按包装在流通过程中所起的作用，可分为（  运输包装   ）和（   销售包装  ），运输标志应刷制在（运输包装）上。

7．运输标志由（收货人代号）、（目的地）、（件号）和（参照号码）四部分构成，其中（副标志）可以避免货主提错货物。

三、单项选择题

1.买方来样下，对卖方有利的做法是采用（D  ）。

A. 凭样品买卖   B. 凭卖方样品买卖   C. 凭买方样品买卖    D. 凭对等样品买卖

2.在向买方送交代表性样品时，卖方应留存一份或数份同样的样品，其是（C  ）。

A.标准样品   B.参考样品  C.复样  D.对等样品

3.采用（B  ）成交，需要考虑是否涉及第三者的工业产权等问题，避免卷入商标等知识产权纠纷。

A.卖方样品   B.买方样品  C.参考样品  D.标准样品

4.国际贸易中，药品贸易适合于采用（D   ）表示品质。

A.等级  B.产地  C.品牌  D. 标准

5.国际贸易中，出口方为使得出口商品在进口市场具有营销辨识度，巩固市场地位，特别采用（  D ）表示品质较好。

A.规格   B.产地  C.标准  D.商标

6.国际贸易中，传统的农副土特产品更适于采用（  B ）表示品质。

A.规格   B.产地  C.标准  D.商标

7.国际贸易中，机电仪等设备类产品，通常需要采用（ D ）来表示品质。

A.规格   B.品牌或商标  C.标准  D.说明书和图样

8.国际贸易中，需要规定品质机动幅度的是（C   ）。

A.电池   B.服装   C. 铁矿石  D. 摩托车

9.外包装件数比较多的进出口贸易合同中，去皮重比较方便的做法是（  D ）。

A.实际皮重    B.平均皮重    C. 样品皮重    D.约定皮重

10.有些价值较低的农产品或其他商品，用（A  ）包装，有时也采用“以毛作净”（Gross for Net）的办法计重。

A.麻袋   B. 竹篮   C. 纸箱     D. 木桶

11.国际贸易中，适于采用公量来计量货物重量的货物是（A  ）。

A.生丝    B. 大豆   C. 钢铁型材     D.矿砂

12.国际贸易中，适于采用理论重量来计量货物重量的货物是（  C  ）。

A.生丝    B. 大豆   C. 钢铁型材     D.矿砂

13.国际贸易合同中，需要规定溢短装条款的商品是（  D    ）。

A.大批服装     B.批量包装食品    C.五金工具     D.大宗农产品

14.国际贸易中，一般情况下，溢短装数量选择权在（A  ）手里。

A.卖方    B.买方       C.船方       D.港务部门

15.在国际贸易中，出口商在出口货物外包装上都要刷制的商品包装标志是（  A ）。
A.运输标志   B.指示性标志    C. 警告性标志    D. 产地标志
16.运输标志一般由（  B  ）决定。
A.买方  B.卖方    C.代理人     D.承运人

17.用于突破一些国家贸易禁令的包装是（D    ）。

A.运输包装  B. 销售包装   C.集装箱     D.中性包装

四、判断题

1.看货买卖下，即使买方验看过商品，买方仍有权再对商品的品质提出异议。（×）
2.用货物件数计量货物数量时也需要订立“溢短装条款”。（ × ）
3.凭规格买卖是一种最确切表示品质的方法。（√）
4.外商来电称，进口大蒜8公吨，规定为每头直径4cm，纤维袋装，每袋20公斤。卖方可以接受。（× ）
5.凭等级买卖有助于简化品质条款，但需要买卖双方达成默契。（√）
6.国际贸易中，农产品使用良好平均品质（FAQ）来表示品质，有利于成交。（×）
7.尚好可销品质（GMQ）表示方法较为笼统，在国际贸易中尽可能少使用。（√）
8. 国际贸易中，尽可能用多种表示品质的方法，以清晰地说明商品品质。（×）
9. 国际贸易中，农副产品的品质不稳定，需要规定品质机动幅度。（√）
10. 国际贸易中，“品质公差”内的商品，属于合格品。（√）
11. 品质不稳定的农副产品，可以在规定品质机动幅度条款下，辅以品质增减价条款。（√）
12. 国际贸易合同中，服装需要规定溢短装条款，以准确完成交货的数量要求。（×）
13. 国际贸易合同中，“约”量是一种确切的数量表示方法。（×）
14.为薄利多销，出口成交数量越多越好。（×）
15.当今国际贸易货物绝大多数都是包装货。（√）
16.在国际贸易中，危险品必须在运输包装上标打警告性标志。（√）
五、简答题

1.简答商品品质表示方法的种类及具体表示方法。

答：国际贸易中通常用来表示商品品质的方法主要有两种，一是用实物表示商品品质，二是凭说明约定。以实物表示商品品质的方法主要分为两类，即看货买卖和凭样品买卖。按照样品提供者的不同分为凭卖方样品买卖、凭买方样品买卖和凭对等样品买卖。在国际货物买卖中，大多数商品采用文字说明这种方法来表示其品质。具体又可细分为凭规格买卖、凭等级买卖、凭标准买卖、凭商标或品牌买卖、凭产地名称买卖、凭说明书和图样买卖等六种。

2．简答初级产品或农副产品品质机动条款及其具体的规定方法。

答：指对初级产品或农副产品，允许卖方所教货物的质量指标在一定幅度内有所灵活。在品质机动幅度内，有时需要按比例计算增减价格，并在合同中订立“增减价条款”。

品质机动条款的具体规定方法有以下三种。    

①规定一定范围。对商品的品质指标规定一个允许差异的范围。

②规定一定极限。对商品的品质指标规定上下极限，通常用最大、最高、最多或最小、最低、最少来表示。 

③规定上下差异。指对商品规定某一具体品质指标及其上下变动的幅度。

3.重量的计算方法及去皮重的方法。

答：按毛重计算，毛重（Gross Weight）, 是指货物本身的重量加上皮重,即, 加上包装材料的重量。有些单位价值不高的货物, 可采用按毛重计量的方法, 也就是按毛重作为计算价格的基础。这种计量和计价方法, 在国际贸易中称作“以毛作净”（Gross For Net ）。

按净重计算，净重（Net Weight）是指货物的本身重量,即, 不包括皮重的货物的实际重量。如合同中未明确规定用毛重还是净重计量、计价的,则按惯例“以净重计价”。皮重的计算方法一般有以下几种：

1．按实际皮重计：对所有包装物称重所得的重量。

2．按平均皮重计：总皮重 = 抽样平均单件皮重 X  总件数

3．按习惯皮中计：总皮重 = 习惯单件重量 X 总件数

4．按约定皮重计：总皮重 = 约定单件重量 X 总件数

按公量计算，所谓“公量”（Conditioned Weight）,就是用科学方法抽出商品中的水分后,再加上标准含水量所求得的重量。 这种方法通常用于价值较高而水分含量极不稳定的货物,诸如, 羊毛、生丝等。 计算方法：公量 = 干净重 X （1 + 公定回潮率）。

按理论重量计算，理论重量（Theoretical Weight） ,是指某些有固定规格形状和尺寸地商品, 如马口铁、钢板等, 只要规格一致,每件重量大体上相同,故可以从其件数推算出总量。这种计重方法称为“理论重量”。

按法定重量计算，法定重量（legal weight）是指海关在征收从量税时的征税重量，即商品的实物净重（net net weight） 加上商品的销售包装重量。
4.溢短装条款与“约”量的区别。

答：所谓“溢短装条款”（More Or Less Clause），就是允许交货时可多交或少交一定百分比的数量。《国际商会跟单信用证统一惯例，UCP600》第30条b款规定：在信用证未以包装单位件数或货物自身件数的方式规定货物数量时，货物数量允许有5%的增减幅度，只要总支取金额不超过信用证金额。

“大约”数量，在合同数量前加“大约”（About）字样，也可使具体交货数量作适当机动，即，可多交或少交一定百分比的数量。 但是国际上对“大约”的具体含意没有一种统一解释。为了防止争议，《国际商会跟单信用证统一惯例，UCP600》对此做出解释：第30条a款规定：“约”或“大约”用语信用证金额或信用证规定的数量或单价时，应解释为允许有关金额或数量或单价有不超过10%的增减幅度。

由于“大约”数量有不同的解释，数量机动幅度不确定，因此采用订立溢短装条款有助于合同顺利履行。

5. 商品包装标志的种类及其作用。

答：运输标志（shipping mark），有：

1．一般运输标志的内容。它一般由一个简单的几何图形以及字母、数字及简单文字组成,通常印刷在运输包装的明显部位，目标是为了使货物运输途中的有关人员辨认货物，核对单证。

2．国际标准化组织运输标志的内容。按国际标准化组织（ISO）的建议．运输标志应包括四项内容： 

（1）收货人或买方的名称字首或简称。 

（2）参照号码。如买卖合同号码、订单、发票或运单号码、信用证号码等。 

（3）目的地。货物运送的最终目的地或目的港的名称。 

（4）件数号码。本批每件货物的顺序号和该批货物的总件数。

指示性标志（Indicative Mark）, 是根据商品的特性对一些容易破碎、残损、变质的商品，在搬运装卸操作和存放保管条件方面提出的要求和注意事项，用图形或文字表示的标志。

警告性标志（Warning Mark）, 又称危险品标志（Dangerous Cargo Mark），是指在装有爆炸品、易燃物品、腐化物品、氧化剂和放射物质等危险货物的运输包装上，用图形或文字表示各种危险品的标志。

重量体积标志，是指在运输包装上标明包装的体积和毛重，以方便储运过程中安排装卸作业和舱位。

商品产地是海关统计和征税的重要依据，是产地证说明。一般在商品的内外包装上均注明产地，作为商品说明的一个重要内容。
六、案例分析
1．我某纺织品进出口公司以CPT条件与国外买方签订一份出口600件呢子大衣的合同。货到目的港，经买方对货物进行复验后，发现部分呢子大衣有水渍，因此买方向我纺织品公司提出20％的扣价索赔。但当我方欲就呢子大衣的品质进行核查时，买方已将该批呢子大衣转运他国销售。问：我方是否仍应赔偿对方的损失？为什么？ 
解析：不应赔偿。因为，买方已将该批呢子大衣转运他国销售，丧失了索赔权。

2．我国某公司与香港一家公司以CIF香港为条件出口一批土特产品。订约时，该公司已知道该批货物要转售美国。或到香港后，立即转运美国。其后，香港的买主凭美国商检机构签发的在美国检验的证明书，向该公司提出索赔。问对此，我国公司应如何对待美国的检验证书？为什么？

解析：我公司须认可该检验证书的法律效力。因为按照《公约》第38条第3款，“如果货物在运输途中该运货买方需再发运货物，而没有合理机会加以检验，且卖方在订立合同时已知道或理应知道这种改运的可能性，检验可推迟到货物到达新目的地后进行。”

3．某国甲与另一国乙订立一份CIP合同，甲出售200箱番茄罐头给乙，合同规定为：“每箱24罐×100克”。卖方在交货时却装运了200箱，每箱24罐×200克的罐头。货物重量比合同多出一倍，但买方乙拒绝收货，并主张撤销合同。问：买方有无这种权利？为什么？

解析：买方有主张撤销合同的权利。因为所交货不仅仅是数量问题，而是由于改换销售包装规格，已经涉及了商品商销问题，致使形成根本性违约。
4．某年我出口公司出口到加拿大一批货物，计值80万美元。合同规定用塑料袋包装，每件要使用英、法两种文字的唛头。但我某公司实际交货改用其他包装代替，并仍使用只有英文的唛头，国外商人为了适应当地市场的销售要求，不得不雇人重新更换包装和唛头，后向我方提出索赔。国外商人向我方提出索赔是否合理？为什么？

解析：目前许多国家对于在市场上销售的商品规定了有关包装和标签管理条例，进口商品必须符合这些规定，否则不准进口或禁止在市场上出售。标签是指附在商品或包装上用以简介生产国别、制造厂商、货物名称、商品成分、品质特点、使用方法等内容的标志。在销售包装上制作标签时, 应注意有关国家的标签管理条例的规定。一些发达国家常以这些规章制度作为限制国外进口的一种手段, 对此应引起足够的重视。例如，欧盟在商品标签方面有一系列的规定，基本内容就是商品本身或外包装上必须带有内容全面、可读、可理解、正确的标签。从本案来看卖方未严格按照合同规定的包装条件履行交货义务，应视为违反合同。我公司的错误有二，一是擅自更换包装材料，虽然对货物本身的质量未造成影响；二是未按合同规定使用唛头，由于加拿大部分地区属于法语区，为此，销售产品除英文外常还要求加注法文。总之，为了顺利出口，必须了解和适应不同国家规定的特殊要求，以减少不必要的麻烦。

5．我国北方A化工进出口公司与美国加利福尼亚B化学制品公司按照FOB大连条件签订了一笔化工原料的出口合同。A公司在规定的装运期届满前三天将货物装上B公司指派的某新加坡轮船公司的海轮上，且装船前检验时，货物的品质良好，符合合同的规定。货到目的港旧金山，B公司提货后经目的港商检机构检验发现部分货物结块，品质发生变化。经调查确认原因是货物包装不良，在运输途中吸收空气中的水分导致原颗粒状的原料结成硬块。于是，B公司向A公司提起索赔。但A公司认为，货物装船前经检验是合格的，品质变化是在运输途中发生的，也就是装上船之后发生的，按照国际贸易惯例，其后果应由买方承担，因此，A公司拒绝赔偿。试问，A公司的申辩是否有理？为什么？

解析:本案中卖方A公司应承担赔偿责任，其引用《国际贸易术语解释通则》，以货物装上船后风险已转移给买方拒绝向B公司赔偿是没有道理的。理由是，虽然货物品质发生变化，导致买方损失的情况是发生在运输途中，即装上船之后，但损失是由于包装不良造成的，这就说明致损的原因是在装船前已经存在了，因此，货物发生损失已带有必然性。这属于卖方履约中的过失，应构成违约。而根据《国际贸易术语解释通则》对FOB的风险转移的解释，如果途中由于突然发生的意外事件导致货物的损失由买方承担。本案所说的情况显然不属于惯例规定的范围，所以卖方A公司拒赔是没有道理的。
第三章 贸易术语

复习题与案例分析
一、名词解释

1～8，略
二、判断题
1．在CIP条件下由卖方负责办理货物运输保险，但在CPT条件下是由买方投保，因此运输途中货物损失的风险前者由卖方负责，后者由买方负责。（× ）
2．象征性交货具有提高国际贸易效率的效果。（√  ）
3．按《美国对外贸易定义》制订的“FOB Vessel New York”和按《Incoterms ® 2020》制订的FOB New York”其责任和义务是一样的。（×  ）
4.CPT Incoterms® 2020合同中双方不用约定保险条款。（√  ）
5．DAP和DPU这两种贸易术语都属于实际交货。（√ ）
6．CPT、CIP非常适合内地出口交易，它们较CFR、CIF不仅缩短了风险期限而且加快了收汇时间。（√ ）
7．中国某公司从日本进口货物，如按FOB条件成交，需由中方派船到日本口岸接运货物；如按CIF条件成交，则由日方租船订舱将货物运往中国港口。可见，中方按FOB进口承担的货物运输风险，比按CIF进口承担的风险大。（×  ）
三、单项选择题
1．目前影响最大，使用范围最广的有关贸易术语的国际惯例是（  C  ）。

A.《华沙—牛津规则》  B.《美国对外贸易定义》  C.《Incoterms ® 2020》

D.《联合国国际货物买卖合同公约》

2．需要卖方代买方投保国际货物运输保险的贸易术语是（C  ）。
A.FCA   B.CPT    C.CIP     D.CFR
3．出口方把货装上船后，应及时给进口方发出已装船通知，在下列术语中（C ）显得更为重要。

A. FOB   B. CIF   C. CFR   D. EXW

4．根据《Incoterms ® 2020》规定，FCA、CPT和CIP（D  ）。
A. 只适用多式联合运输  

B. 适用铁路、公路和航空三种运输方式  

C. 只适用于集装箱装载的货物    

D. 既适用海洋、内河运输，又适用其他运输方式的单独运输和多式联运
5．CIF合同的货物在装船后由于火灾被毁，应由（C   ）。
A. 卖方负担损失               B. 卖方负责请求保险公司赔偿   

C. 买方负责请求保险公司赔偿   D. 船公司负责请求保险公司赔偿
6．FOB和FAS的主要区别是（A   ）。
A. 交货人的责任不同           B. 租船订舱的责任人不同  

C. 办理出口手续的责任人不同   D. 办理进口手续的责任人不同
7.根据《Incoterms ® 2020》的解释，在DDP条件下卖方承担的风险转移界限是（B   ）。
A. 货交承运人处置  B. 货交买方处置   C. 货交保险公司保险  D. 货交海关查验
8.在国际贸易中，象征性交货是指卖方（   D  ）。
A. 把货物交给买方   B. 既可以交单，也可以实际交货   C. 无义务交货  D. 凭单交货
9．我国出口某商品时，正确的价格条款可写为（B  ）。
A．FCA济南每吨60元人民币Incoterms® 2020
B．每箱80英镑CIP布达佩斯Incoterms® 2020
C．CPT郑州100欧元Incoterms® 2020
D．CIF大连每公吨200港元Incoterms® 2020
10．我方某企业进口一批货物，（C  ）报价正确。
A. 每件200澳元CFR澳大利亚Incoterms® 2020   

B. 每吨50港元CIP香港Incoterms® 2020   

C. 每码100英镑FCA伦敦Incoterms® 2020

D. 每打300欧元FOB大连Incoterms® 2020
四、简答题
1.国际贸易术语的含义及其在国际贸易中的作用
答：贸易术语（Trade Terms）是在长期的国际贸易实践中产生的，用来表明商品的价格构成，说明货物交接过程中有关的风险、责任和费用划分问题的专门术语。因此贸易术语通常包括的内容是：卖方在何时、何地以何种方式完成交货；货物发生损坏或灭失的风险何时由卖方转移给买方；责任、费用如何划分；由何方负责办理运输、保险及通关手续；由何方支付相关费用；买卖双方应交接哪些单据；商品价格的构成。贸易术语在国际贸易中的作用。

1．有利于买卖双方简化交易手续，缩短洽商时间，节省交易费用。由于每种贸易术语都有其特定的含义，因此，买卖双方只要商定好按何种贸易术语成交，即可明确彼此在交接货物方面所应承担的责任、费用和风险。这就简化了交易手续，缩短了商洽、交易的时间，从而有利于买卖双方迅速达成交易和订立合同。

2．有利于买卖双方核算价格和成本。由于贸易术语表示价格构成因素，所以，买卖双方确定成交价格时，必然要考虑采用的贸易术语中包含哪些从属费用，这就有利于买卖双方进行比价和加强成本核算。

3．有利于解决履约当中的争议。买卖双方商订合同时，如对合同条款考虑欠周，使某些事项规定不明确或不完备，致使履约当中产生的争议不能依据合同的规定解决，在此情况下，可以援引有关贸易术语的一般解释来处理。因为，贸易术语的一般解释已成为国际惯例，它是大家所遵循的一种类似行为规范的准则。

2. FCA、CPT和CIP的含义及三者的区别。
答：FCA的全称是Free Carrier（insert named place of delivery）Incoterms®2020，即货交承运人（插入指定交货地点）国际贸易术语解释通则2020或Incoterms®2020，是指卖方在卖方所在地或其他指定地点将货物交给买方指定的承运人或其他人。由于风险在交货地点转移至买方，特别建议双方尽可能清楚地写明指定交货地内的交付点。FCA要求卖方办理货物出口清关手续。该术语可适用于任何运输方式，也可适用于多种运输方式。

CPT的全称是Carriage Paid to（insert named place of destination） Incoterms®2020,即运费付至（插入指定目的地）国际贸易术语解释通则2020或Incoterms®2020，是指卖方将货物在双方约定地点（如双方已经约定了地点）交给卖方指定的承运人或其他人。卖方必须签订运输合同并支付将货物运至指定目的地所需费用。在使用该术语时，当卖方将货物交付给承运人时，而不是当货物到达目的地时，即完成交货。该术语可适用于任何运输方式，也可适用于多种运输方式。

CIP 的全称是Carriage and Insurance Paid to（insert named place of destination）Incoterms®2020，即运费和保险费付至（插入指定目的地）国际贸易术语解释通则2020或Incoterms®2020，是指卖方将货物在双方约定地点交给指定的承运人或其他人。卖方必须签订运输合同并支付将货物运至指定目的地所需的费用。还必须为买方在运输途中货物的灭失或损坏风险签订保险合同。买方应该注意CIP术语只要求卖方投保最低限度的保险险别。CIP术语要求卖方办理出口清关手续。在使用CIP术语时，当卖方将货物交付给承运人时，而不是当货物到达目的地时，即完成交货。该术语可适用于任何运输方式，也可适用于多种运输方式。

三者的区别是CPT比FCA下卖方需要签订运输合同并支付运费；CIP比CPT下卖方需要代买方投保国际货物运输保险并支付保险费。

3.FOB、CFR和CIF的含义及三者的区别。
答：FOB的全称是Free On Board（insert named port of shipment）Incoterms®2020，即船上交货（插入指定装运港）国际贸易术语解释通则2020或Incoterms®2020，是指卖方以在指定装运港将货物装上买方指定的船舶或通过取得已交付至船上货物的方式交货。货物灭失或损坏的风险在货物交到船上时转移，同时买方承担自那时起的一切费用。FOB术语要求卖方办理货物出口清关手续。该术语仅适用于海运或内河水运。

CFR的全称是Cost and freight （insert named port of destination） Incoterms®2020,即成本加运费（插入指定目的港）国际贸易术语解释通则2020或Incoterms®2020，是指卖方在船上交货或以取得已经这样交付的货物方式交货。货物灭失或损坏的风险在货物交到船上时转移。卖方必须签订合同，并支付必要的成本和运费，将货物运至指定的目的港。卖方按照所选择的方式将货物交付给承运人时，即完成其交货义务，而不是货物到达目的地之时。该术语仅适用于海运或内河水运。

CIF的全称是Cost Insurance and Freight （insert named port of destination） Incoterms®2020，即成本、保险费加运费（插入指定目的港）国际贸易术语解释通则2020或Incoterms®2020，是指卖方在船上交货或以取得已经这样交付的货物方式交货。货物灭失或损坏的风险在货物交到船上时转移。卖方必须签订合同，并支付必要的成本和运费，以将货物运至指定目的港。卖方按照所选择的方式将货物交付给承运人时，即完成其交货义务，而不是货物到达目的地之时。卖方还要为买方在运输途中货物的灭失或损坏风险办理保险。CIF术语要求卖方办理货物出口清关手续。该术语仅适用于海运和内河水运。

三者的区别是CFR比FOB下卖方需要签订运输合同并支付运费；CIF比CFR下卖方需要代买方投保国际货物运输保险并支付保险费。

4. 比较水运三个象征性交货的FOB、CFR、CIF与FCA、CPT、CIP三个贸易术语间的相同点和不同点。

答：（一）FOB、CFR、CIF术语与FCA、CPT、CIP术语共同点

1．买卖合同均为装运合同

2．均由出口方负责出口报关，进口方负责进口报关

3．买卖双方所承担的运输、保险责任互相对应 

（二）不同点

1．适用的运输方式不同

2．交货和风险转移的地点不同

3．装卸费用负担不同 
4．运输单据不同

五、案例分析

1．我国山东某出口公司按CIF条件与韩国某进口公司签订了一笔初级产品的交易合同。在合同规定的装运期内，卖方备妥了货物，安排好了从装运港到目的港的运输事项。在装船时，卖方考虑到从装运港到目的港距离较近，且风平浪静，不会发生什么意外，因此，没有办理海运货物保险。实际上，货物也安全及时抵达目的港，但卖方所提交的单据中缺少了保险单，买方因市场行情发生了对自己不利的变化，就以卖方所交的单据不全为由，要求拒收货物拒付货款。请问，买方的要求是否合理？为什么？

解析:从交货方式上来看，CIF 是一种典型的象征性交货(Symbolic Delivery)。象征性交货是针对实际交货而言。在象征性交货方式下，卖方是凭单交货，买方是凭单付款。只要卖方如期向买方提交了合同规定的全套合格单据，即使货物在运输途中损坏或灭失，买方也必须履行付款义务。反之，如果卖方提交的单据不符合要求，即使货物完好无损地运达目的港，买方仍有权拒收单据并拒付货款。还需指出，按CIF术语成交，卖方履行其交单义务只是得到买方付款的前提条件，除此之外，他还必须履行交货义务。因此，本案中，买方提出的要求是合理的，卖方必须提交符合规定的全套单据，买方可以拒收货物拒付货款，并向卖方提出索赔。

2．我国江苏某食品进口公司公司在某年3月与越南金兰市某出口公司签订了购买2350公吨咖啡豆的合同，交货条件是FCA金兰每公吨870美元，约定提货地为卖方所在地。合同中规定，由买方在签约后的20天内预付货款金额的25%作为定金，而剩余款项则由买方在收到货物之后汇付给卖方。合同签订后两星期内，买方如约支付了25%的定金。当年5月7日，买方指派越南的一家货代公司到卖方所在地提货，此时，卖方已装箱完毕并放置在其临时敞蓬仓库中，买方要求卖方帮助装货，卖方认为货物已交买方照管，拒绝帮助装货。两日后买方再次到卖方所在地提货，但因遇湿热台风天气，致使堆放货物的仓库进水，300公吨咖啡豆受水浸泡损坏。由于货物部分受损，买方以未收到全部约定的货物为由，仅同意支付40%的货款，拒绝汇付剩余的35%的货款。于是，买卖双方产生争议，经过协商未果，因此，买方于当年7月向中国国际贸易仲裁委员会南方某分会提出申诉。试问：（1）根据《2020通则》的规定，卖方的交货义务是否完成？（2）买卖双方孰是孰非？

解析:本案例主要涉及到FCA术语中风险转移地点的问题。按照《2020通则》的解释，在FCA术语下，根据《2020年通则》的规定，交货在以下时候才算完成：

(1)若指定的地点是卖方所在地，则当货物被装上买方指定的承运人，或代表买方的其他人提供的运输工具时；(2)若指定的地点不是卖方所在地，而是其他任何地点，则当货物在卖方的运输工具上，尚未卸货而交给买方指定的承运人或其他人，或由卖方选定的承运人或其他人的处置时。(3)若在指定的地点没有约定具体交货点，且有几个具体交货点可供选择时，卖方可以在指定的地点选择最适合其目的的交货点。本案例中卖方公司应负责在其所在地将货物装车后交付给买方公司指定的运输代理人，才算完成交货义务。

    本案下卖方拒绝装货，没有完成交货责任，导致300公吨咖啡豆受水浸泡损坏。因此，买方拒绝汇付剩余的35%的货款理由充分。

3．我某出口公司按CIF条件，凭不可撤销议付信用证支付方式向某外商出售货物一批。该商按合同规定开来的信用证经我方审核无误。我出口公司在信用证规定的装运期限内在装运港将货物装上开往目的港的海轮，并在装运前向保险公司办理了货物运输保险。但装船完毕不久，海轮起火爆炸沉没，该批货物全部灭失。外商闻讯后来电表示拒绝付款。你认为我出口公司应如何处理？并说明理由。

解析:本案涉及到CIF合同的性质，即CIF术语达成的合同对买卖双方承担风险的划分。按《2020年通则》的规定，采用CIF术语，买卖双方以装运港装上船为界划分货物风险，凡货物在装船后发生的风险，应当由买方负责。CIF合同是一种象征性交货合同，特点是“凭单交货，凭单付款”，只要卖方按合同要求将货物装船并提交了合格的单据，即使货物已在运输途中损坏或丢失，买方也必须履行付款义务。因此在本案中，我方不应同意对方的要求，应由对方持我方转让的保险单据向保险公司索赔。

4．有一份FOB合同，货物在从卖方仓库运往码头的途中，因意外而致部分货物受损，而买方已经投了“仓至仓”的一切险，事后卖方向保险公司索赔遭到拒绝，买方索赔同样遭到拒绝，那么保险公司究竟该不该赔偿呢？

解析:可保利益是指投保人或被保险人对于保险标的因有利害关系而产生的为法律所承认、可以投保的经济利益。可保利益是保险合同生效的先决条件，也是向保险公司索赔的必备条件。在本案中，首先，卖方因与保险公司没有合同关系，即非投保人也非被保险人，所以卖方不具备向保险公司索赔的条件。再看买方，在FOB合同中，货物是在装运港越过船舷时从卖方转移给买方的，而本案例的货物是在从卖方仓库运往码头的途中发生损失的，可见货物损失发生在风险转移之前，那么这损失的承担者是卖方而非买方，买方对此没有保险利益，因而也不能向保险公司索赔。在这种情况下，卖方为了自己的利益，还必须另行投保卖方利益险。

5.有一产地交货合同（EXW合同），出售新鲜荔枝10公吨，总值150000美元。合同规定买方必须在5月20日至26日之间派冷藏集装箱车到产地接运货物。临近交货期，卖方随多次催促对方派车，但直到5月31日均未见对方派车。于是卖方不得不在6月1日把这批货物卖给另一新买主，得价100000美元。问：在此情况下，卖方的做法是否正确？卖方是否应为未交货负责任？其的损失应由谁负责？

解析：在此情况下，卖方的做法正确，卖方无须为未交货负责任，其的损失应由买方负责。因为双方买卖的是鲜活商品，案件中的损失主要是由于买方未及时接运货物所致，卖方为使货物不致损失太大而转手他人的处理是合理的。
6.中国E公司按照FCA条件出口一批钢材，合同规定4月份装运。但到了4月30日，仍未见买方关于承运人名称及有关事项的通知。在此期间，备置用作出口的货物，因遭遇火灾而焚毁。问：此项损失应由谁负担？

解析：此项损失应由卖方负担，因为卖方有责任交货。而买方未按时接运货物，仅承担推迟接运货物可能给卖方带来的仓储费用、仓储保险费及其利息损失的责任。
第四章 货物的交付（装运）
复习题与案例分析

一、名词解释

1～6 略
二、判断题
1.班轮运输中，海运提单就是运输合同。（√）

2.整箱货的集装箱，按个数计收班轮运费。（√）

3.海运单具有物权凭证性质。（×）

4.采用定程租船运输时，承运人与货主之间需要规定装卸时间、滞期费和速遣费。（√  ）

5.班轮提单就是运输合同，而租船运输需要单独签租船合同。（√  ）

6.买方只接受已装船的清洁的海运提单。（√  ）
7．装运期的规定方法很多，其中比较明确合理的规定方法是规定某某月或跨月装运。（√  ）

8．班轮运输管装管卸。（√  ）

9.批注了“旧桶”字样的提单，则该提单成为不清洁提单。（×  ）

10.采用班轮运输，承运人与货主之间不规定装卸时间，也不计算滞期费和速遣费。（√ ）

11.在不同时间、不同港口将货物装在同一航次、同一艘船上，应视为分批装运。（ × ）

12．班轮运费中的附加费是针对某些特定情况或需要特殊处理的货物在基本运费外加收的费用。（√   ）
三、单项选择题
1．用班轮运输货物，在班轮运价表中的计费标准如采用“AV”，则表示（C  ）。

A．按毛重计收        B．按体积或容积计收   
C．按货物价格计收    D．按件数计收

2．交货（装运）时间规定最为确切好用的是（B  ）。

A．限8月10日装运   B．8月份装运   
C．立即装运          D．收到信用证后装运

3．提单的抬头通常做成（C   ）。

A．记名式       B．不记名式       C．指示抬头     D．空白抬头

4．在海运的班轮运价中，“Ad.val”计费标准是按（  A ）。

A．FOB价的百分比计算运费   B．CFR价的百分比计算运费

C．CIF价的百分比计算运费    D．FAS价的百分比计算运费

5．大陆桥运输最合适的运输模式是（A  ）。

A．国际多式联运  B．航空运输   C．班轮运输   D．铁路运输

6．程租的装卸时间对货方有利的是（D ）。

A．按日历天数装卸           B．按工作日天数装卸

C．按好天气工作日天数装卸   D．按连续24小时好天气工作日天数装卸
7．常用的的海运提单是（C ）。

A．记名提单   B．不记名提单   C．指示提单   D．直达提单

8．常用的海运提单是（ D   ）。

A．记名提单    B．不记名提单    

C．来人提单    D．空白抬头，空白背书提单

9．属于物权凭证的运输单据是（C  ）。

A．国际铁路运单         B．航空运单

C．海运提单             D．海运单

10．用班轮运输货物，在班轮运价表中的计费标准如采用“M”，则表示（ B ）。

A．按毛重计收    B．按体积或容积计收    C．按货物价格计收    D．按件数计收

11．由承运人负责船舶的营运费用及调度的租船方式属于（ A ）。

A．航次租船     B．包运租船       C．期租船        D．光船租船

12．按Liner Terms 条件租船，由（D ）负担装卸费。

A．卖方            B．买方           C．船代               D．船方

13．大宗货物采用（ B）方式，为了加快装卸速度，减少船舶在港口停留的时间，通常都须规定滞期和速遣费条款。

A．班轮运输        B．定程租船       C．定期租船           D．光船租船

14．速遣费应由（ D）支付。

A．租船人          B．货运代理人       C．船务代理人    D．船东

四、简答题

1. 班轮运输及其特点

答：班轮运输是指按固定的航行时间表，在固定的航线上，停挂固定的港口，并按事先公布的固定运价收取运费的海洋运输方式。
班轮运输的特点：

（1）四固定。即定义中体现的“四固定”的基本特点。

（2）管装管卸。班轮收取的运费中已包括装卸费用。

（3）班轮提单为运输合同。承运人和托运人双方的权利及义务以签发的班轮提单背面条款为准，不再另外签订运输合同。

（4）承运货物灵活。货不论品种和数量，均可受载，尤其适合托运量少的货物运输，且一般采取在码头仓库交接货物，为货主提供了较便利的条件。

2. 班轮基本运费的计收标准有哪些？
答：基本运费的计算标准（基本运费率）有以下八种：

（1）重量吨，按货物的毛重计收，以“W”表示，1个重量吨为1公吨或1长吨或1短吨。（2）尺码吨，按货物体积或容积计收，以“M”表示，1尺码吨为1立方米或40立方英尺。有的班轮按50立方英尺计收。（3）重量吨或尺码吨，按货物的毛重和体积（容积）分别计算运费并从高计收，以“W/M”表示。（4）从价运费，按货物的价格计收，以“A.V.”或“Ad. Val”表示，按货物的FOB价格的百分比计算运费，一般不超过5%，适用于古玩、黄金、精密仪器等高价格货物。（5）重量吨或尺码吨或从价运费，按重量吨、尺码吨、从价运费三者中较高的一种计收，以“W/M/Ad. Val”表示。（6）重量吨或尺码吨加从价运费，按重量吨和尺码吨中的较高收运费外，另加一定百分比的从价运费，以“W/M Plus Ad. Val”表示。（7）计件运费，每件货物按一个计费单位收取运费，以“Per Unit”表示。例如，活牲畜按头、汽车按辆、规则包装的货物按箱等。（8）议价法，由船、货双方协商议定，以“Open”表示。通常适用于大宗货物运输，因为运量大、货值低、装卸容易，所以，承托双方愿意协商确定运费。
3. 国际多式联运及其特点
答：国际多式联运是一种联合运输方式，是指按照多式联运合同，以至少两种不同的运输方式，由多式联运经营人将货物从一国境内接运货物地点运到另一国境内指定交货地点。多式联运经营人（Combined Transport Operator，简称C．T．O．）是指其本人或通过其代表订立多式联运合同的任何人。他负有履行多式联运合同的责任。

国际多式联运的特点是：

（1）有一个多式联运合同。合同中明确规定多式联运经营人和托运人之间的权利、义务、责任等。

（2）必须是国际间两种或两种以上不同运输方式的连贯运输。

（3）多式联运经营人对全程运输负责。即货物不管在哪一程运输中出了问题，都由多式联运经营人负责。

（4）使用一份包括全程的多式联运单据（Multimodal Transport Document, MTD或Combined Transport Document, CTD）。

（5）必须是全程单一的运费费率（Multimodal Transport Single Factor Rate）。
4.海运提单与海运单的区别

答：海运提单是指用以证明海上货物运输合同和货物一经由承运人接收或装船以及承运人保证以交付货物的单证。海运提单的性质与作用有货物收据、物权凭证和运输契约的证明。

海运单（Sea Waybill, SWB）是不具有物权凭证性质的海上货运单。它是承运人接管货物的收据，是发货人与承运人之间的运输合同的凭证，但不是物权凭证，因而不能流通转让。

海运单的使用程序是：船公司签发海运单给托运人；船公司在船舶到达卸货港前约一周时间，向海运单上的收货人发出到货通知；收货人签署到货通知，并退还给船代理；船代理据以签发提货单给收货人；船抵港后，收货人凭提货单提货。

与提单相比，海运单具有提货方便、费用节省、便于防止假单据欺诈、便于利用电子传输系统等优点，有利于买方，但不利于卖方。这使得海运单的使用范围逐渐扩大。1990年6月，国际海事委员会通过了《1990年国际海事委员会海运单统一规则》。
五、计算题
1．青岛运往蒙巴萨港门锁一批，100箱，每箱体积为20厘米×30厘米×40厘米，毛重为20公斤，当时燃油附加费为30%，蒙巴萨港拥挤附加费为10%，门锁属于小五金类，运费计收标准是“W/M”，登记为10级，基本运费为每吨运费460港元，计算应付运费共多少港元？

计算：W运费吨：100箱×0.02公吨=2公吨 
· M运费吨：100箱×0.2×0.3×0.4=2.4立方米 

· 则：F=2.4×460×（1+30%+10%）=1545.60港元 

应付运费共计1545.60港元。 

2.某公司出口某商品1000箱，每箱毛重50公斤，体积40厘米×50厘米×60厘米，出口报价FCA大连Incoterms®2020每箱220欧元，现外商要求报CPT鹿特丹Incoterms®2020价，问应报价每箱多少欧元CPT鹿特丹Incoterms®2020？设：该商品运费计费标准为W/M，每运费吨160欧元，另加收货币贬值附加费10%，燃油附加费20%。

计算：CPT=FCA+F（1分）
F:W   每箱0.05公吨；M  每箱0.4×0.5×0.6=0.12立方米

F=0.12×160欧元×(1+10%+20%)=24.96欧元

则CPT=FCA+F =220+24.96=244.96欧元

   答：应报价每箱244.96欧元CPT鹿特丹Incoterms®2020。
3．大连出口去智利的衬衣100立方米，须经香港转船。该批货物运费计费标准“M”10级，第一程每运费吨为25美元，第二程每运费吨为140美元，中转费为每运费吨10美元，燃油附加费10%。求该批货物的运费总额。

计算：F=100×（25+140）×（1+10%）+100×10=19150美元
该批货物的运费总额为19150美元。 

六、案例分析

1. 我某公司出口玉米500公吨，信用证中规定：“每公吨300澳大利亚元CIF墨尔本Incoterms®2020， 9月30日前从上海发运货物，不准分批和转船”。由于货源紧张，到9月20日我公司只能提供450公吨，而该月下旬无通往墨尔本的班轮，于是该公司只好在9月20日发运450公吨。此船离港后，该公司又设法在福州买到50公吨玉米，于是又联系该船方请其9月25日到达福州时再装50公吨，因此，我方取得了两套提单。当我方持单到银行议付时遭到拒绝，其理由是违反了信用证不准分批的规定，单证不符。在上述情况下，开证行能否拒绝接受全部单据和拒付全部货款？为什么？

解析：在上述情况下，开证行不能拒绝接受全部单据和拒付全部货款。

因为，合同中卖方并未违约，其行为不是分批履行。
2．有一批货物共50箱，由青岛运往纽约，船公司已签发了已装船提单。货到目的港后，收货人发现下列情况：①2箱欠交；②5箱外包装严重破损，内部货物已散失30%；③10箱外包装良好，但箱内货物短量。试分析在上述三种情况中，哪些属于船方（承运人）的责任？为什么？
解析：①属于船方（承运人）的责任。因为船公司已签发了已装船提单，说明50箱货物均已装船，但船方到目的港欠交2箱货物，船方没有合理的理由，其须承担责任。②由风险造成。③由卖方负责。 
3．2019年6月12日，某货主将一批货物交船公司。船公司于当天签发了一张“备运提单”给货主，后于6月21日装船后又在提单上加注“On Board”字样，同时写明装船日期、船名，并签字。该批货物信用证规定不迟于6月30日装船，并须提交已装船提单。问：上述提单是否会被接受？为什么？
解析：上述提单将会被接受。因为该批货物交付的提单是4月3日的已装船提单，符合信用证规定“应于4月10日前装船，并须提交已装船提单。”尽管船方签发的是备运提单，但交付提单时已注明“On Board”字样（即已装船），同时写明装船日期、船名，并签字，使提单成为已装船提单。 
4.A公司与B公司按照CIF合同签订一份销售合同，由A公司向B公司出售500公吨红豆。合同规定：“CIF哥本哈根，卖方必须提交提单、商业发票、保险单和商检证书四项单据，买方凭单据付款。”事后A公司向B公司提交上述四项单据，但B公司发现提单和商检证书有涂改的痕迹，B公司提出异议并暂停付款。事后查明，涂改的是配舱的舱位号，并且是在单据签字前涂改的。请问B公司能否坚持拒绝接受单据和拒绝付款？为什么？
解析：涂改的是配舱的舱位号，不是涂改重大项目，对买方的权利并无重大影响，不影响提单性质，此海运提单仍为清洁提单，买方不能拒收单据。
5．我国A公司向国外一个新的客户订购一批农产品，按CIF Guangzhou（广州）、即期信用证支付签订贸易合同。合同规定由卖方以程租方式将货物运交我方。之后，A公司根据外方提供的符合信用证的单据支付了货款。但是，载货船舶一直未到达广州港，经多方查询，发现承运人是一家小公司，而且在该船开航后不久已宣布破产倒闭。承运船舶为一艘旧船，且该船失踪。究其原因系卖方与船方勾结进行欺诈，致A公司遭受重大损失。试分析A公司应吸取何教训？
解析：甲公司的教训是提单托运人的收货人填写失误，导致货款两空。提单中收货人不能直接填买方，这一般都知道。但托运人必须填卖方，这时收货人一览的“To Order”才意味着凭卖方指示。而本案中就意味着凭买方（A公司）指示了，导致船方的说法没有问题而不理会卖方的正本提单。

6.中国一家进出口公司与泰国一家进出口公司签订一份FOB合同，由中国公司向泰国公司销售10000只蜡烛，货物装船时，经公证人检验合格，符合合同规定。货到目的港，买方发现有30%的蜡烛有弯曲现象，因而向卖方索赔。但卖方拒绝。因为在装船时，有公证人检验合格证书。事后查明起因是货物交给承运人后，承运人把该批货物装在靠近机房的船舱内，舱内温度过高而造成的。请问卖方拒赔理由成立吗？
解析：成立，卖方已经履行了FOB合同规定的交货义务。由于承运人没有按照商品的特性保管货物造成蜡烛弯曲，根据提单的规定，承运人应承担在保全货物方面克尽职责的责任，所以收货人有权凭提单向承运人索赔。

第五章 国际货物运输保险
复习题与案例分析

一、名词解释
1～12 略
二、填空题

1．海上货物运输保险的保障范围包括（风险）、（损失   ）和（费用   ）三个方面。

2．海上货物损失，根据其损失的程度可以被分为（ 全损  ）和（部分损失   ）。其中后者又可被分为（ 共同海损  ）和（单独海损   ）两种。

3．把下列英语翻译为中文：FPA为（ 平安险  ）、WPA的意思是（水渍险   ）、A．R．的意思是（  一切险 ）、W／W指的是（ 仓至仓条款  ）。

4．在国际保险市场上，在海洋货物保险方面较有影响力的条款是由英国伦敦保险协会所制定的（ 协会货物保险条款  ），缩写为（ICC   ）。

5．为了简化投保手续和防止出现漏保或来不及办理投保等情况，我国进口货物一般采取（ 预约投保  ）的做法。

6．保险险别的选择原则是：必须选择一个（ 基本险  ）险，并在此基础上可以加选（附加险   ）险，但以不重叠保险为原则。

三、单项选择题

1．按照预约保险合同的规定，各外贸公司对每批进口货物，无需填制投保单，而是以( A )代替投保单，作为办理了投保手续，保险公司则对该批货物负自动承保责任。

A．国外的装运通知       B．装运须知      C．保险凭证     D．大保单

2．以CFR出口到美国的一批茶叶，买方已投保了水渍险，而卖方为了货物在装船前有所保障，须投（D  ）。

A．串味险   B．平安险    C．淡水雨淋险   D．卖方利益险

3．CIF合同的货物在装船后由于火灾被毁，应由（C  ）。

A. 卖方负担损失               B. 卖方负责请求保险公司赔偿   

C. 买方负责请求保险公司赔偿   D. 船公司负责请求保险公司赔偿

4．在海上货物保险中，一切险只能与(  D  )共同使用。

A．平安险      B．水渍险     C．一般附加险     D．特殊附加险

5．为防止货物在运输途中被窃，应该投保(C   )。

A．一切险、偷窃险      B．水渍险      

C．平安险、偷窃险      D．一切险、平安险、偷窃险

6．保险单若需要补充或变更时，投保人向保险公司申请的单据是（D   ）。

A．保险单   B．保险凭证    C．联合凭证   D．批单

四、判断题

1．如果某货主仅有的一件货物，由于遭遇威胁船货的共同风险被抛入海中，则为全损。（× ）
2．某批货物6箱投保了平安险，在运输途中因暴风雨损坏了2箱，保险公司应予以赔偿。（×  ）

3．在一次海运中，货轮装载了136家公司的货物，运输途中遭遇飓风，为了船货的共同安全，船长下令将一家公司的货物抛入海中。抛入海中的货物的损失应由该货物的货主和船公司共同承担。（×  ）

4．一切险覆盖所有运输风险。（× ）

五、简答题

1. 简答推定全损与实际全损的区别

答：实际全损（Actual Total Loss）也称绝对全损，构成被保险货物实际全损有下列四种情况：一是被保险货物已经完全灭失。例如，货物遭遇大火被全部焚毁；二是保险标的遭到严重损害，已丧失了原有的用途或价值。例如，水泥被海水浸泡，已完全丧失其价值，无法再按原物出售；三是被保险人对保险标的失去所有权，并无法挽回。例如船舶被海盗劫走等；四是船舶失踪，超过一定期限，仍无音讯（国际惯例为6个月）。
  推定全损（Constructive Total Loss）是指被保险货物在海运途中遭遇承保风险后，虽未达到全部灭失，但已失去其价值；或者虽有一定价值，但修复及续运货物所产生的费用之和已达到或超过其实际价值的一种损失状态。通常包括三种情况：一是被保险货物在海上运输中遭遇保险事故之后，虽然尚未达到灭失的状态，但完全灭失将是不可避免的；二是被保险货物遭受保险事故之后，使被保险人丧失了对被保险货物的所有权，而收回这一所有权的费用估计要超过收回后货物的价值；三是被保险货物受损后，其修理和续运到原定目的地的费用之和超过货物的保险价值。
2.共同海损及其必须具备的条件
答：共同海损（General Average），是指在海运途中，运输货物的船舶遭遇自然灾害或意外事故，威胁到船、货及其他有关各方的共同安全，为了解除共同危险，使航程继续完成，船方有意识地、合理地采取挽救措施所直接造成的某些特殊的牺牲或支出的额外费用。共同海损的损失应由有关的利害关系方按其获救财产的价值比例共同分摊。
构成共同海损的应具备下列条件：

第一，危险必须是真实存在的、或不可避免的，而非主观臆测的。例如，船舶起火，如不及时扑救，火势就会蔓延并波及全船，所以因救火所造成的船舶或货物的损失应为共同海损牺牲。        

第二，所采取的措施必须是为了解除船货的共同危险，人为地、有意识地采取的合理措施。这是共同海损成立的前提条件。例如，船舶搁浅，为了使船舶浮起，而抛弃船上的货物以减轻船货重量，则被抛弃的货物损失属于共同海损，应由船方、货方共同分摊。

第三，共同海损的牺牲必须是非常性质的，费用的支付必须是额外的。例如为了解除危险，驶靠避难港修理，由此而支付的船员工资、燃料费用等，属额外支付的，因此可以列为共同海损费用。

第四，共同海损的损失必须是由共同海损措施直接、合理造成的后果。

第五，造成共同海损损失的共同海损措施最终必须有效果。
3. 共同海损与单独海损的区别

答：共同海损是指在海运途中，运输货物的船舶遭遇自然灾害或意外事故，威胁到船、货及其他有关各方的共同安全，为了解除共同危险，使航程继续完成，船方有意识地、合理地采取挽救措施所直接造成的某些特殊的牺牲或支出的额外费用。共同海损的损失应由有关的利害关系方按其获救财产的价值比例共同分摊。
单独海损（Particular Average），是指在海上运输中，由于承保风险直接导致的货物的部分损失。例如，载货船舶在海上航行中遭遇大风浪，海水进入船舱致使部分货物受损，即为货方的单独海损。单独海损一般是意外的、偶然的和承保风险直接导致的被保险货物的损失，只涉及船方或货方单方面遭受的损失。

（3）共同海损与单独海损的区别。一是造成损失的原因不同。单独海损主要是因承保风险所直接导致的损失，是货物的单独海损。而共同海损是因人为的采取合理措施而导致的损失。二是承担损失的方式不同。单独海损损失，一般是由受损方自行承担。共同海损的损失是为了船货的共同安全而主动做出的，所以应由各受益方按照获益比例大小分摊。

一般地说，单独海损先发生进而引起共同海损，在采取共同海损措施之前的部分损失，通常可列为单独海损。

4. 施救费用与救助费用的区别

答：施救费用（Sue and Labor Charges）是指被保险货物在遭遇承保责任范围内的灾害事故时，被保险人（或其代理人）为了避免或减少被保险货物的损失，采取各种抢救与防护措施等所支付的合理费用。

救助费用（Salvage Charges）是指被保险货物在遭遇承保范围内的灾害事故时，由保险人和被保险人以外的第三人采取救助措施并获成功，由被救方付给救助方的一种报酬。
施救费用与救助费用的区别：（1）采取行为的主体不同。施救费用是由被保险人及其代理人等采取的行动而产生；而救助费用是保险人和被保险人以外的第三者抢救而产生的。（2）保险人理赔的原则不同。施救费用是不论施救行为有无效果，都予赔偿；而救助费用则是“无效果，无报酬”。

5. 平安险及其责任范围

答：平安险的原义是自然灾害下的“单独海损不赔”，平安险是俗称。投保平安险，保险公司承保的责任范围具体如下：

（1）被保险货物在运输途中由于恶劣气候、雷电、海啸、地震、洪水等自然灾害造成整批货物的全部损失或推定全损。被保险的货物被用驳船运往或运离海轮时，则每一驳船所装的货物可视为一个整批。

（2）由于运输工具遭到搁浅、触礁、沉没、互撞，与流冰或其他物体碰撞以及失火、爆炸等意外事故所造成的货物全部或部分损失。

（3）在运输工具已经发生搁浅、触礁、沉没、焚毁等意外事故的情况下，货物在此前后又在海上遭受恶劣气候、雷电、海啸等自然灾害所造成的部分损失。

（4）在装卸或转船时由于一件或数件甚至整批货物落海所造成的全部或部分损失。

（5）被保险人对遭受承保责任内的危险货物采取抢救、防止或减少货损的措施所支付的合理费用，但以不超过该批被毁货物的保险金额为限。

（6）运输工具遭遇海难后，在避难港由于卸货引起的损失，以及在中途港或避难港由于卸货、存仓和运送货物所产生的特殊费用。

（7）共同海损的牺牲、分摊和救助费用。

（8）运输契约中如订有“船舶互撞责任”条款，则根据该条款规定应由货方偿还船方的损失。

6. 水渍险及其责任范围

答：水渍险的原义是“负责单独海损”，水渍险也是保险业界沿用的俗称。投保水渍险后，保险公司承保的责任范围具体如下：

（1）平安险所承保的各项责任。

（2）对被保险货物在运输途中由于恶劣气候、雷电、海啸、地震、洪水等自然灾害所造成的部分损失负赔偿责任。
7. 一切险及其责任范围

答：投保一切险后，保险公司除担负平安险和水渍险的全部责任外，还对被保险货物在运输途中由于一般外来风险而遭受的全部或部分损失，也负赔偿责任。

六、计算题

1．某外贸公司以CIF雅加达Incoterms®2020向印尼出口一批货物，其发票总额为20700美元，加一成投保一切险加战争险，保险费分别为0.6%和0.4%。问这笔业务的保险金额是多少美元？如汇率为USD1=RMB6.9000-6.9030，问需要支付多少人民币的保险费？

计算：保险金额=CIF×投保加成=20700×110%=22770美元
保险费=保险金额×保费率×买入汇率=22770×1%×6.9000=1571.13元
答：这笔业务的保险金额是22770美元，如汇率为USD1=RMB6.9000-6.9030，需要支付1571.13元的保险费。
2．我某出口公司对外报价某商品每公吨2000美元CIF汉堡，现外商要求将价格改报为CFR汉堡，问：我方应从原报价格中减去的保险费是多少?（设该商品按CIF发票金额110%投保一切险，保险费率为1％）

计算：CFR=CIF(1-110%×1%)

   =2000×(1-110%×1%)=1978美元
· 保险费=2000-1978=22美元
· 我方应从原报价格中减去的保险费是22美元。 
3.上海某公司有一批打字机需从上海出口到澳大利亚的悉尼，对外报价CFR悉尼20美元/台，客户要求改报FOB价。已知：货物用纸箱装运，每箱的尺码为44厘米×44厘米×30厘米，每箱毛重是35千克，每箱装4台。共计800箱。计收标准W/M每运费吨110美元，货币附加费10%，请计算：①试报FOB上海价多少美元一台？②假设按CIF的120%投保一切险，保险费率为1%，在保证我方外汇净收入不变的情况下，我方应报价多少？

计算：FOB=CFR-F

· F:W   每箱0.035公吨；M   每箱0.44×0.44×0.3=0.05808立方米
· F=0.05808×110美元×(1+10%)/4=1.7569美元
· 则 FOB=20-1.7569=18.24美元
   CIF=CFR/(1-120%×1%)=20/(1-120%×1%)

     =20.24美元
· 应报FOB价18.24美元；如报CIF价，则应报20.24美元。 

七、案例分析题

1．我某出口公司按CIF条件海运出口玩具产品100箱，投保平安险，货物装于船舱内。途中因船舶触礁，舱内进水，致使其中20箱严重水浸，无法销售，问：这20箱货物损失属于什么性质的损失？投保平安险后，保险人对这部分损失是否予以赔偿？

解析：属于意外事故下的单独海损；保险公司应予赔偿。
2．我方按CIF条件出口食品一批，合同规定投保一切险加战争险、罢工险。货到目的港后适逢码头工人罢工，货物因港口无法作业不能卸载。第三天货轮因无法补充燃料，以致冷冻设备停机。等到第六天罢工结束，该批食品已变质。问：进口商向保险公司索赔是否能够得到赔偿？

解析：进口商不能得到保险公司的赔偿。因为罢工险只对因罢工造成的直接损失予以赔偿，而本案为间接损失，当事人可以采取措施加以避免。
3．某货轮在上海港装货后驶往纽约，在航行途中船舶失火，船长为了船货共同安全，下令往船舱中浇水，大火被扑灭后，船舶由于主机受损而无法继续航行。船长雇佣拖轮将船舶拖往就近的港口修理，修好后继续驶往纽约港。本次火灾造成的损失包括：一批货物中的52箱货物被火焚毁；另一批货物中的113箱货物被水淋湿；共支出修理费5000美元；额外增加临时卸货等各项费用支出共3 000美元；拖轮费50000美元。问：（1）试从货运保险义务方面分析，以上所述的各项损失，各属于什么性质的损失?  （2）在投保了一切险的情况下，被保险人有权向保险公司提出哪些赔偿要求?为什么?

解析：（1）52箱被火焚毁的货物为单独海损，其余损失为共同海损。（2）在投保了一切险后，被保险人有权向保险公司提出上述损失的所有赔偿要求。因为这些损失均包含在一切险内。  

4.我一批出口货物运往欧洲某港口, 出口前该货已按发票总值110%投保了平安险。载运该批货物的海轮于7月5日在海上遇到暴风雨，致使一部分货物受到水渍。该船在继续航行时，又因海上大雾在进港途中与一艘船相撞，致使该批货遭到部分损失。两项风险共造成部分损失的价值为12000美元。问：该批货的损失保险公司是否赔偿? 为什么? 

解析：应赔偿。因为平安险下包括运输工具发生意外事故前后遭受自然灾害所造成的部分损失。 
5.有一份按FOB条件达成的货物买卖合同，买方在卖方装运前就已向保险公司投保了合同标的物仓至仓条款的一切险（ALL Risks With Warehouse to Warehouse Clause），但货物在从卖方仓库运往装运港码头途中，由于震动、挤压导致约20%的货物碰损破碎。事后卖方及时通知保险公司并以保险单含有仓至仓条款为由，要求保险公司赔偿损失，但遭拒绝。后来卖方又请买方以投保人的名义凭保险单据向保险公司索赔，仍遭拒绝。问：保险公司为什么会拒赔？

解析：因为FOB术语下，货物装船前的风险由卖方承担，而此时买方投保的保险公司仅对买方承担的风险予以赔偿，卖方不具有保险利益。
第六章 商品作价与成本核算
复习题与案例分析

一、名词解释

1～2 略
二、选择题

1．以销定产的装备类设备贸易适合采用作价方法是（D ）。
A．固定价格  B．暂定价格     C．待定价格    D．价格调整条款

2 ．我方某企业进口一批货物，（ A  ）报价正确。

A．USD 200 per set CFR Dalian Incoterms ®2020     

B．HKD3.50 per ton CIF Hong kong Incoterms ®2020
C．GBP90 per yard CIP London Incoterms ®2020      

D．EUR100 per doz. FCA Shenyang Incoterms ®2020

3．在国际贸易中，含佣价的计算公式是（ D）。

A．单价×佣金率         B．含佣价×佣金率

C．净价×佣金率         D．净价／（1一佣金率）

4．凡货价中不包含佣金的被称为（ C ）。

A．折扣价      B．含佣价      C．净价       D．出厂价

5．下列哪一个是含佣价（ C）？

A．FOBD        B．FOBT       C．FOBC       D．FOB

6．在进出口业务中，计价货币选择应（ C）。

A．力争采用硬币收付

B．力争采用软币收付

C．进口时采用软币计价付款，出口采用硬币计价收款

D．出口时采用软币计价收款，进口采用硬币计价付款

7．支付给代理商的酬金叫（ C ）。

A．预付款       B．折扣      C．佣金      D．定金

8．在货物买卖中，收取佣金的通常是（D ）。

A．买方      B．保险公司       C．船方       D．代理商

三、判断题

1．出口销售外汇净收入是指出口商品的FOB价Incoterms® 2020按当时外汇牌价折合成人民币的数额。（√ ）

2．出口销售外汇净收入是指出口商品的FOB价按当时外汇牌价折合成人民币的数额。（√）

3．出口商品盈亏率是指出口商品盈亏额与出口总成本的比率。（√ ）

4．从一笔交易的出口销售换汇成本中可以看出，在这笔交易中用多少人民币换回一美元，从而得出这笔交易为盈利还是亏损。（√ ）

5．在实际业务中，较常采用的作价办法是固定作价。（√ ）

6．买卖双方在合同中规定：“按提单日期的国际市场价格计算。”这是固定作价的一种规定方法。（× ）

7．不论在何种情况下，固定作价都比非固定作价有利。（× ）
四、计算题

1．我国某出口商品的报价为：EUR500per set CFRC2% New York Incoterms ®2020。试计算：CFR净价和佣金各为多少欧元？如果对方要求将佣金增加到3%，我方可同意，但出口外汇净收入不变。试问：CFRC3%应如何报价欧元？

计算：CFR净价= CFRC2%×（1-佣金率）=500×（1-2%）=490欧元

· 佣金=500×2%=10欧元

CFRC3%= CFR净价/（1-3%）=490/（1-3%）=505.16欧元

CFR净价490欧元，佣金10欧元，CFRC3%应报价505.16欧元。

2．某批出口货物的国内进价为人民币106万元（含增值税，增值税税率为17%）。出口该批货物企业的费用定额率为8%，利润率为10%，退税率为14%。问：该批出口货物的FOB价为多少元人民币？

计算：FOB价=国内进价×｛1+费用定额率-退税率/（1+增值税率）｝×（1+利润率）=106×｛1+8%-14%/(1+17%)｝×(1+10%)

· =111.98万元人民币

· 该批出口货物的FOB价为111.98万元人民币

3.某外贸公司2月计划以每箱人民币860元（含增值税17%）购进950箱某货物以备4月份出口，设国内流通费率为8%，出口退税率为14%，准备以每箱130美元FOB青岛Incoterms®2020价对外签订出口合同，请计算每箱货物美元的换汇成本是多少？如预期4月底结汇汇率为USD1=RMB6.9000-6.9030人民币，则该笔出口是盈还是亏？

计算：换汇成本=出口总成本/出口外汇净收入

出口外汇净收入=FOB收入=130美元

出口总成本=国内进价×｛1+国内流通费率-退税率/（1+增值税率）｝

=860×｛1+8%-14%/（1+17%）｝=825.89元

换汇成本=出口总成本/出口外汇净收入=825.89元/130美元=6.3530元/美元

答：每箱货物美元的换汇成本是6.3530元/美元，鉴于换汇成本低于预期买入汇率USD1=RMB6.9000，则该笔出口是盈利的。

4．某公司以每箱人民币340元（含增值税17%）购进某货物800箱，设国内流通费率为8%，退税率为14%，以每箱6000日元CIP大阪Incoterms®2020价出口，运费为货值的5%，保险费率为1%。如结汇汇率为1日元=0.06050-0.06090人民币，该笔商品出口盈亏率是多少？

计算：商品出口盈亏率=（出口净收入-出口净成本）×100%/出口净成本

出口净收入=6000日元×（1-5%-1%）×0.06050=341.22元

出口净成本=国内进价×｛1+国内流通费率-退税率/（1+增值税率）｝

出口净成本=340元×｛1+8%-14%/（1+17%）｝=326.52元

出口盈亏率=（341.22-326.52）×100%/ 326.52=4.50%

答：该商品出口盈亏率是4.50%。

五、简答题

1. 简答进出口商品的作价方法
答：1.固定价格。固定价格是指明确规定的具体价格。合同订立后，即使市场价格有了很大的变化，该价格也不能再有变动，买卖双方必须按价格进行货款结算。
2.待定价格。待定价格是指合同中对价格不作明确的具体规定，仅规定在将来某个时间按照某种原则来商定价格。
3.暂定价格。暂定价格是指在合同中，先确定一个价格，以后在某个时间，再由双方按照当时的国际市场价格商定最后价格。在我国出口业务中，有时与信用可靠、业务关系密切的客户洽商大宗货物的远期交易时，往往会先确定一个初步价格，作为开立信用证和初步付款的依据；以后，在交货期前的一定时间，再由双方按照当时的市场价格商定最后的价格。
4.滑动价格。滑动价格也称价格调整条款，是指在某些货物交易中，如成套设备、大型机械等，从合同订立到履行交货所需要的时间较长，为了避免原材料和工资的变动带来的风险，先在合同中规定一个基础价格，在交货时或交货前一定时间，按原材料和工资变动的指数作相应调整，以确定最后价格。
2．下列我方出口单价的写法是否正确？如有错误或不完整，请予更正或补充。

（1）USD per ton FOB London Incoterms ®2020

USD 1200 per M/T FOB Dalian Incoterms® 2020
（2）HK $. 98.50 per doz. FOBD1% Incoterms ®2020

HK$ 98.50 per doz. FOBD1% Qingdao Incoterms® 2020
（3）USD 26.45 CIFC 2% Shanghai Incoterms ®2020

USD 26.45 per set CIFC2% London Incoterms® 2020  

（4）3.50 $ CIFC Hong Kong Incoterms ®2020

$ 3.50 per case CIFC2% Hong Kong Inconterms® 2020
（5）£ 500 per case CFR USA Incoterms ®2020

₤500 per case CFR NY Incoterms® 2020

六、案例分析

我国某出口公司拟出口一批羽绒服去俄罗斯。正好该国某佣金商主动来函与该出口公司联系，表示愿意为推销羽绒服提供服务，并要求按每笔交易的成交金额给予5%的佣金。不久，经过该佣金商中介，与当地进口商达成CIFC5%、总金额为10万美元的交易，装运期为订约后2个月内从中国某口岸装运，并签订了销售合同。合同签订后，该佣金商即来电要求我国该出口公司立即支付佣金5000美元。出口公司复电称，佣金需待货物装运并收到全部货款后才能支付。于是，双方发生了争议。

试分析这起争议发生的原因是什么？我国该出口公司应当接受什么教训？

解析：争议发生的原因是双方未就佣金支付的时间做出具体约定。

该出口公司应接受的教训是，当与佣金商签订协议时，必须约定佣金需在收妥货款后的时间予以支付。
第七章 国际货款的支付
复习题与案例分析
一、名词解释

1～8 略
二、单项选择题
1．下列属于商业信用的是（A ）。

A．托收     B．信用证    C．银行保函     D．国际保理

2．L/C上未明确付款人，则制做汇票时，付款人应为（B   ）。

A. 开证申请人  B. 开证银行  C. 议付银行  D. 通知行

3．当受益人收到的L/C与合同规定不符时，受益人可要求（  B  ）修改。

A.通知行    B.开证申请人    C.开证行     D.寄单行

4．由出票人承诺于规定时间无条件地由他自己向受款人支付一定金额的票据是（B ）。

A. 汇票     B. 本票    C. 支票    D.期票

5．指示抬头的汇票（  B    ）。

A.不能转让          B.必须经背书才能转让   

C.无须背书即能转让  D.只能转让一次

6.如果运输单据出单日期为8月5日，信用证的有效期为8月30日，则最迟提交银行议付的时间为。（ D ）

 A. 8月30日         B. 8月20日     C. 8 月31日          D. 8月26日

7.信用证中规定某银行为寄单行，那么该寄单行（ B ）。

A.只要未加保兑，就有追索权      B.在任何情况下，均有追索权

C.在任何情况下，均无追索权      D.当开证行破产时，才有追索权
8.A公司向B公司出口一批货物，B公司通过C银行开给A公司一张不可撤销即期信用证,当A公司于货物装船后持全套货运单据向银行办理议付时，B公司倒闭,（ A  ）。

   A. C银行仍应承担付款责任

   B. C银行可以以B公司倒闭为由拒绝付款

   C. C银行有权推迟付款，推迟时间可由A公司、C银行协商
   D. A公司应作为破产债权人参加到破产中去
三、填空题
1.汇票上收款人的抬头，可写为（ 限制性抬头   ）抬头、（  指示性抬头       ）抬头及（   持票人抬头       ）抬头。其中不能转让的为（  限制性抬头        ）抬头的汇票，无须持票人背书转让的为（  持票人抬头       ）抬头的汇票。

2.（   汇付       ）和（ 托收           ）支付方式属商业信用，而（   信用证         ）支付方式属银行信用，在我国对外出口中常用（     信用证      ）方式。（ 汇付            ）属顺汇方式，（   托收           ）和（ 信用证     ）属逆汇方式。

3.托收按交单条件不同，可分为（  付款交单         ）和（ 承兑交单     ）两种。其中（ 付款交单  ）就卖方风险而言比（    承兑交单        ）风险小些。

4.银行保证书按其用途可分为（   投标保函   ）、（履约保函  ）和（  还款保函 ）三种。

5.如汇票金额为“About Ten Thousand Dollars”，则此汇票为（ 无 ）效汇票。
四、判断题
1．在保兑信用证下，就付款责任而言，开证行和保兑行同样负第一性付款的责任。（√ ） 

2．受益人对修改的信用证可以全部接受，也可以部分接受。  （× ）　
3．国际货物买卖中，商业发票无须签字。（×  ）
4.根椐国际贸易惯例，凡信用证上未注明可否转让字样的，即视为可转让信用证。(× )

5.汇票的抬头是指汇票的出票人。(×  )

6.银行汇票的出票人和付款人都是银行。(√  )

7．只要在L/C有效期内，不论受益人何时向银行提交符合L/C要求的单据，开证行一律不得拒收单据和拒付货款。(× )

8.信用证内无“可否撤销”字样的，均视为可撤销。(× )

9．议付行议付后又遭开证行拒付时，议付行无追索权。( ×)

10．在承兑交单情况下，是由代收行对汇票进行承兑后，向进口商交单。  （×  ）

11．在票汇情况下，买方购买银行汇票径寄卖方，因采用的是银行汇票，故这种付款方式属于银行信用。        （  × ）

12．受益人对修改的信用证可以全部接受，也可以部分接受。  （× ）　

五、简答题
1. 信用证含义、性质与作用。
答：信用证(letter of credit，L/C)是指由银行（开证行）依照客户（申请人）的要求和指示或自己主动开立的，在符合信用证条款的条件下凭规定单据承诺付款的书面文件。按UCP600的定义：“信用证指一项不可撤销的安排，无论其名称或描述如何，该项安排构成开证行对相符交单予以承付的确定承诺。”

信用证的性质：信用证是银行承担第一性付款责任的书面承诺；信用证是独立于合同以外的一项自足文件；信用证业务是一种单据买卖

信用证的作用：（1）对进口商的作用。信用证可保证进口商按时、按质、按量的收到货物以及代表货物的单据；信用证为进口商提供一定的交易安全保障；信用证可为进口商融资提供一定的便利。

（2）对出口商的作用：保证出口商凭与信用证规定相符的单据取得货款；出口商可以得到资金融通的便利；对于出口管制和外汇管制比较严格的国家而言，信用证可以保证出口商的收汇安全。

（3）对银行的作用：银行参与信用证交易也为其带来一定利益。

2.托收的当事人与法律关系
答：托收的主要当事人有委托人、托收行、代收行、付款人、提示行、需要时的代理。

主要当事人的法律关系：（1）委托人与托收银行。二者的关系为委托代理关系，托收银行既然接受了委托人的委托，即负有按其委托及代理关系处理事务的义务。至于“处理托收事务”的内容，都在托收申请书中载明。（2）托收银行与代收银行。托收银行与代收银行之间所存在的“处理托收事务”的契约，其内容与委托人与托收银行间的契约内容大致上相同，但也有可能有若干的差异。其差异部分则为托收银行为自己或委托人的利益，而另加的指示。（3）委托人与代收银行。委托人与代收银行之间，并无直接的法律关系。代收银行对于委托人及托收银行有同一的权利和义务。但其权限不得超过托收银行的权限。（4）代收银行与付款人间的法律关系。代收银行与付款人之间并无契约关系。代收银行接受的委托事项，系依据托收指示书的内容而定，如仅依照托收指示而为，付款人无权向其作任何额外要求，如信托收据的使用等，而代收银行若接收付款人此类请求，则其一切后果由代收银行负责。

3.简答即期信用证的支付程序。
答：①申请人向开证行申请开立信用证； ②开证行开出信用证；③通知行将信用证通知给受益人；④受益人向申请人装运货物，并将全套单据交给寄单行；⑤寄单行接收单据。必要时，审核单据，确定无误后办理议付（垫付）给受益人；⑥寄单行向开证行寄出单据，索偿款项；⑦开证行或受其指示的付款行付款；⑧开证行通知申请人付款；⑨申请人付款赎单。
六、案例分析题

1.我某进出口公司与日商在某年11月按CIF条件签订一份出口 10万欧元棉布的合同，支付方式为不可撤销即期信用证，日商于次年3月上旬通过银行开来信用证，经审核与合同相符，其中保险金额为发票金额加一成。我方正在备货期间，日商通过开证行送来一份信用证修改书，内容为将保险金额改为按发票金额加三成。我方按原证规定投保、发货并于货物装运后，在信用证有效期内，向议付行提交全套装运单据。议付行议付后将全套单据寄开证行，开证行以保险单与信用证修改书不符为由拒付。问：开证行拒付的理由是否成立？为什么？

解析：开证行拒付理由不成立。因为，未经受益人同意的信用证修改无效，开证行应按原证付款。
2．买卖双方签订了一份CIF术语的合同。合同规定用不可撤销的信用证支付。合同订立后买方通过银行向卖方开出了信用证，其内容与合同相符。信用证中的装运条件规定为：数量7000箱，1-7月等量装运。卖方按信用证规定在1-5月每月装运了1000箱，银行已分批议付了货款。对于第六批货物，原订于6月28日装运出港。但由于台风影响，该批货物延至7月2日装运出港。卖方凭7月2日的装运提单向银行要求议付货款时，遭到拒绝。卖方又以不可抗力为由要求再次议付也遭到拒绝。试问：银行有无拒绝付款的权利？为什么？
解析:根据《跟单信用证统一惯例》规定：“信用证规定在指定时期内分期支款及/或装运，其中任何一期未按期支款及/或装运，除非信用证另有规定，则信用证对该期及以后各期均告失效。”如合同和信用证中明确规定了分批数量，例如“3—6月分4批每月平均装运”，以及类似的限批、限时、限量的条件，则卖方应严格履行约定的分批装运条款，只要其中任何一批没有按时、按量装运，则本批及以后各批均告失效。此外，银行对由于天灾、暴动、骚乱、战争或银行本身不能控制的任何其他原因、任何罢工或停工而使银行营业中断所产生的后果不承担责任或对其负责。在本案中，银行有拒绝付款的权利；卖方不能援引不可抗力为由要求银行议付货款；卖方此时可以提出修改合同和信用证。

3. 我某进出口公司与国外某客商订立一份轻纺制品的出口合同，合同规定以不可撤销即期信用证为付款方式。买方在合同规定的开证时间内将信用证开抵通知银行，并经通知银行转交给我出口公司。我出口公司审核后发现，信用证上有关货物装运期限和不允许转运的规定与双方签订的合同不一致。为争取时间，尽快将信用证修改完毕，以便办理货物的装运，我方立即电告开证银行修改信用证，并要求开证银行修改完信用证后，直接将信用证修改通知书寄交我方。问：（1）我方的做法可能会产生什么后果?（2）正确的信用证修改渠道是怎样的?  

解析：（1）开证行拒绝修改，或即使修改，导致修改无效的后果。因为，依据国际商会《跟单信用证统一惯例》，信用证的修改需要经开证申请人、开证人、受益人三方同意，否则修改无效。

（2）正确的信用证修改程序是受益人将需修改的全部内容，通知给开证申请人，由申请人到开证行申请修改信用证，并将通行证修改通知书发给通知行，再转给受益人，受益人再审信用证修改通知书后，确认接受。
4．我国江苏省南通市某轻工产品进出口公司向外国某公司进口一批小家电产品，货物分两批装运，支付方式为不可撤销议付信用证，每批分别由中国银行某分行开立一份信用证。第一批货物装运后，卖方在有效期内向银行交单议付，议付行审单后，未发现不符点，即向该商议付货款，随后中国银行对议付行作了偿付。南通公司在收到第一批货物后，发现货物品质不符合同规定，进而要求中国银行对第二份信用证项下的单据拒绝付款，但遭到中国银行的拒绝。试问，中国银行这样做是否有理？为什么？
解析:信用证是一种银行开立的有条件的承诺付款的书面文件。对出口商来说，只要按信用证规定条件提交了单据，在单单一致、单证一致的情况下，即可从银行得到付款；对进口商来说，只要在申请开证时，保证收到符合信用证规定的单据即行付款并交付押金，即可从银行取得代表货物所有权的单据。因此，银行开立信用证实际是进行单据的买卖。此外，开证行与受益人之间的关系属于一种对双方都有约束力的合同关系。这种合同关系约束开证行应在对单据做出合理审查之后，按照信用证的规定，承担向受益人付款的义务，而不受买卖双方买卖合同或者开证行和买方依开证申请书成立的合同以及其它合同的影响。因此，在本案中，中国银行这样做是合理的。

5.山东GY公司于2006年4月11日出口欧盟某国果仁36公吨，金额32100美元,付款方式为D/P AT SIGHT。GY公司于4月17日填写了托收委托书并交单至我国SZ银行,SZ银行于4月19日通过DHL邮寄到X国SNA银行托收。5月18日，GY公司业务员小李突然收到外商邮件，说货物已经到达了港口，询问单据是否邮寄，代收行用的哪一家。小李急忙联系托收行，托收行提供了DHL号码，并传真了邮寄单留底联。小李立即发送传真给外商，并要求外商立即联系SNA银行。第二天客户回复说银行里没有此套单据。GY公司领导十分着急，小李质疑托收行没有尽到责任，托收行业务主管不同意GY公司的观点，双方言辞激烈。压力之下，托收行于5月20日和5月25日两次发送加急电报。SNA银行于5月29日回电报声称“我行查无此单”。但SNA银行所在地的DHL提供了已经签收的底联，其上可以清楚看到签收日期和SNA银行印章。GY公司传真给了客户并请转交代收行。然而，SNA银行不再回复。外商却于6月2日告诉小李，X国市场行情下跌，必须立即补办提单等单据，尽快提货，否则还会增加各种占港费等，后果将很严重。重压之下，GY公司于4日电汇400元给《国门时报》挂失FORM  A证书，同时派人到商检局开始补办植物检疫证等多种证书。困难的是补提单，船公司要求GY公司存人民币52万到指定帐户（大约是出口发票额的2倍），存期12个月，然后才能签发新的提单。6月9日代收行突然发送电报称“丢失单据已经找到，将正常托收”。此刻，无论GY公司还是托收行都长出了一口气，这的确是皆大欢喜的结果，不幸中的万幸。然而这个灰色幽默让GY公司乱成一团，花费和损失已经超过本次出口预期利润。问：托收单据丢失谁该承担责任？外贸业务员的教训如何？

解析托收行和代收行有保管单据的责任，本案中托收单据丢失应由代收行承担责任。本案中出口方须接受的教训，一是对代收行要有必要的要求，二是正本提单须开立多份，以防寄单丢失。    

6. 中国某外贸公司与某籍华人客商用全额预付货款方式顺利地做了几笔小额交易后，客人称销路已经打开，要求增加数量。并称：由于数量太多，资金一时周转不开，最好将付款方式该为D/P AT SIGHT。当时该公司考虑到采用D/P AT SIGHT 的情况下，如果对方不去付款赎单，就拿不到单据，货物的所有权归我方所有。结果，未对客户的资信进行全面调查，就发出了一个40’货柜的货物，金额为3万美元。事情发展极为不顺。货物到达目的港后，客户借口资金紧张，迟迟不去赎单。10天后，各种费用相继发生。考虑到这批货物的花色品种为客户特别指定，拉回来也是库存，便被迫改为D/A 30天。可是，客户将货提出之后，就再也没有音讯。到涉外法律服务处与讨债公司一问才知道，到美国打官司费用极高，于是只好作罢。试分析该外贸公司从中应吸取哪些教训？

解析：在没有充分掌握买方资信下，不能轻易改变支付方式。在以往全额预付下，变更支付方式至少应采用信用证支付，而不是托收。 
第八章 合同争议的预防与处理

复习题与案例分析

一、名词解释
1～5略
二、填空题
1．不可抗力条款是一种（ 通用性合同    ）条款。
2．国际贸易中解决争议的方法有友好协商、第三方调解、（   仲裁  ）、（法院裁决   ）。
3．检验的种类有（  一般检验  ）、（ 法定检验   ）和鉴定业务。
三、简答题
1. 简答仲裁协议的类型及其作用。
答：仲裁协议是指当事人在合同中订明的仲裁条款或者以其他方式达成的提交仲裁的书面协议。

仲裁协议必须是书面的，它有两种形式:

一种是合同中的仲裁条款。是指在争议发生之前，合同当事人双方在买卖合同或其他经济合同中订立的仲裁条款。

另一种是以其他方式达成的提交仲裁协议。它是指双方当事人订立的提交仲裁的协议。此种协议必须是双方以书面形式订立的，包括通过往来信件、数据电文(包括电报、电传、传真、电子数据交换和电子邮件)等方式达成的协议。此种仲裁协议可以在争议发生之前达成，也可以在争议发生之后达成。
仲裁协议的作用主要表现在以下三个方面：

仲裁协议的作用主要表现在以下三个方面：

（1）表明双方当事人在发生争议时自愿提交仲裁。仲裁协议约束双方当事人在和解、调解不成时，只能以仲裁方式解决争议，不得向法院起诉。

（2）仲裁协议是仲裁机构受理案件的前提。只有提交仲裁协议，仲裁机构方受理案件，也即使仲裁机构取得对争议案件的管辖权。任何仲裁机构都无权受理没有仲裁协议的案件，这是仲裁的基本原则。

（3）可排除法院对于争议案件的管辖权。世界上绝大多数国家的法律都规定法院不受理争议双方订有仲裁协议的争议案件。
2. 简答不可抗力及其认定需具备的条件。
答：不可抗力(Force Majeure)，又称人力不可抗拒，是指买卖合同签订后，不是由于任何当事人一方的故意、疏忽或过失，而是由于发生了当事人在订立合同时不能预见、对其发生和后果不能避免并且不能克服的事件，以致不能履行合同或不能如期履行合同。
不可抗力的认定条件主要包括以下几点：

（1）不可抗力事件必须发生在合同签订以后发生。

（2）不可抗力事件不是由于任何一方当事人的故意或过失所造成的。

（3）不可抗力事件的发生及其后果是当事人无法预见、无法控制、无法避免和不可克服的。
四、判断题

1．根据我国《商检法》的规定，属于法定检验的商品就是列入《检验检疫机构实施检验检疫的进出境商品目录》内的商品。（√ ）
2．我国出口合同中规定的买方复验商品品质/数量的期限，一般就是买方向我方提出有关索赔要求的期限，超过索赔期险，在法律上无效。（√ ）
3．在进出口业务中，进口人收货后发现货物与合同规定不符合，在任何时候都可向出口人提出索赔。（× ）
4．在国际贸易中，如果一方违约使另一方受到损害，以至于实际上使他不能得到根据合同有权得到的东西，就是根本违反合同。（√ ）
5．凡是遇到不可抗力事故，遭受事故的一方就可以提出撤销合同。（×  ）
6．在国际贸易中，如果交易双方愿意将履约中的争议提交仲裁解决，必须在买卖合同中订立仲裁条款，否则仲裁机构不予受理。（×  ）
7．根据《联合国国际货物销售合同公约》规定，买卖双方的一方如果根本违反了合同，另一方只能索赔，不能宣告合同无效。（ ×）
8．在按照装运港交货的贸易术语成交时，合同中规定检验地点应该采用“离岸品质、离岸重量”的规定为宜。（× ）
9.我方与美国商人签约进口某化工产品，在约定交货期前，美商生产上述产品的工厂之一因爆炸被毁，该商援引不可抗力条款，要求免除交货责任：对此，我方应予同意。(√ )

10.根据各国法律，任何一种意外事故都算作人力不可抗事故。 (×  )

11.双方当事人在争议发生后达成的仲裁协议是无效的。(×  )

12.在我国的对外贸易中，不论仲裁地点选在何国，一般都采用中国的仲裁规则。(×  )

13.一方对仲裁裁决不服，可向法院提请诉讼，要求重新处理。(×  )

14．仲裁机构受理争议案件的前提是双方已达成了仲裁协议。（√ ）
五、案例分析
1.日本Ａ公司出售一批电视机给香港Ｂ公司，Ｂ又把这批电视机转口给泰国C公司。在日本货物到达香港时，Ｂ已发现货物质量有问题但Ｂ将这批货物转船直接运往泰国。泰国公司收到货物后，经检验，发现货物有严重的缺陷，要求退货。于是Ｂ转向Ａ提出索赔，但遭日方Ａ公司的拒绝。问日方有无权利拒绝？为什么？
解析：日方有权利拒绝。因为，香港B公司有时间检验，而且检验后有质量问题，其转卖行为导致丧失了索赔权。
2.某公司以CFR对美国出口一批铁锹，合同规定货到达目的港后20天内检验，买方有权凭检验结果提出索赔。我公司按期发货，美国客户也按期凭单支付了货款。可半年后，我公司收到美国客户的索赔文件，上称：上述铁锹有70%锈损，并附有美国某内地一检验机构出具的检验证书。对美国客户的索赔要求，我公司应如何处理？
解析：主张美国公司已丧失索赔权，不予赔偿。
3.国内某企业与德商签订了一项进口合同，欲引进一台精密仪器，合同规定9月份交货，但到了9月15日，德国政府宣布：该仪器属于高科技产品，禁止出口，自宣布之日起15天生效。后德方来电，以不可抗力为由要求解除合同。问：德方的要求是否合理？我方应如何处理较为妥当。
解析：德商的要求不合理。因为，一是德国政府9月15日宣布该仪表属高科技产品禁止出口，但其是自宣布之日起15天内生效，而合同交货期为9月份，并不受此影响，因此德商不可以此为由撤销合同。如果不交货，应给予进口商赔偿。  
4.我某外贸公司与某外商签订一份出口合同，合同中订有仲裁条款仲裁地点为上海，后来发生交货质量纠纷，外商不愿到上海仲裁，于是在当地法院起诉，当地法院向我外贸公司寄来传票。请问我公司应如何处理？
解析：我方须将申明合同仲裁条款的书面说明寄给对方法院，要求其解除对案件的受理。同时，提醒对方按仲裁协议申请仲裁解决。因为，仲裁协议约束了外商不可向本国法院提出上诉，即使上诉，法院也不应予以处理。因为订有仲裁协议，已排除了法院对案件的管辖权。
5．中国B公司与英国A公司双方于2000年7月至9月间先后签订了三份销售合同，由英国A公司向中国B公司出售货物总价值468000美元，价格术语CIF天津，交货日期分别为10、11、12月，最后交货期限为2000年12月31日。合同规定适用《联合国国际货物销售合同公约》，并约定有关争议在中国国际经济贸易仲裁委员会仲裁。合同签订后，因市场发生剧烈变化，英商未能履行交货义务，经反复交涉无果，中商遂提起仲裁，请求仲裁庭裁决英国A公司：

（1）赔偿中国B公司遭受的利润损失567000美元；

（2）支付信用证费用计2196.36美元；

（3）赔偿申请人为此案支付的律师费；

（4）承担全部仲裁费用。

英商辩称，因为国内、国际市场价格飞涨，国内货源紧缺，到交货时价格已经上升了1～2倍。双方订立合同时所持有的预期利益已经落空，因此，可以认为，英商依合同价格交货的义务因履行合同时的环境与订立合同时的情况有本质的变化，而得以免除。另外，根据《联合国国际货物销售合同公约》，被申请人应赔偿的损失为交货期满时交货地市场价格与合同价格的差价。对此，中商进一步诉称，根据公约，中商应得到的损害赔偿应包括申请人应得的利润。而且，中国B公司通过多种方式证明了当时存在国际市场价格，否认存在交货地的时价。

讨论：如你作为仲裁员将如何裁决？

解析：按照《公约》第74条“一方当事人违反合同应负的损害赔偿额，应与另一方当事人因他违反合同而遭受的包括利润在内的损失额相等。这种损害赔偿不得超过违反合同一方在订立合同时，依照他当时已知道或理应知道的事实和情况，对违反合同预料或理应预料到的可能损失。”

    第76条第1款“如果合同被宣告无效，而货物又有时价，要求损害赔偿的一方，如果没有根据第75条规定进行购买或转卖，则可以取得合同规定的价格和宣告合同无效时的时价之间的差额，以及按照第74条规定可以取得的任何其他损害赔偿。但是，如果要求损害赔偿的一方在接受货物之后宣告合同无效，则应适用接收货物时的时价，而不适合宣告合同无效时的时价。”

第76条第2款“为上一款的目的，时价指原应交付货物地点的现行价格。如果该地点没有时价，则指另一合理替代地点的价格，但应适当考虑货物运费的差额。”，从中商索赔利润损失567000美元看，对比货款总额468000美元显见过多，中商应索赔差价损失，并以交货地的时价计算价差。（2）～（4）索赔合理，但须核对实际支出金额。
第9章 国际货物买卖合同的商签与履行

复习题与案例分析
一、名词解释
1～8 略
二、单项选择题
1．在谈判中卖方主动开盘报价叫（A ）。

   A．报盘   B．递盘  C．还盘  D．受盘

2．外销合同的成交，按照国际贸易惯例是（A  ）。
   A．一方发的实盘为另一方有效的接受    B．双方在书面合同上签字

   C．经双方有关机构批准                D．一方对一方的发盘默认
3．英国某买方向我轻工业出口公司来电“拟购美加净牙膏大号1000罗请电告最低价格最快交货期”此来电属交易蹉商的（B ）环节。

   A．发盘      B．询盘     C．还盘     D．接受

4．国外某买主向我出口公司来电“接受你方12日发盘请降价5%”，此来电属（C ）环节。

   A．发盘      B．询盘     C．还盘     D．接受

5．根据《公约》的规定，合同成立的时间是（A  ）。

   A．接受生效的时间         B．交易双方签定的书面合同的时间  

   C．在合同获得国家批准时   D．当发盘送达受盘人时

6．某项发盘与某月12日以前有效形式送达受盘人，但在此前的11日，发盘人以传真通知受盘人，发盘无效，此行为属于（A  ）。

   A．发盘的撤回  B．发盘的修改   C．一项新发盘    D．发盘的撤消

7．在发盘生效后，发盘人以一定方式解除发盘对其的效力，这在法律上属于发盘的（B ）。 

   A．撤回      B．撤销     C．改发     D．取消

8．在接受迟到的情况下，决定接受是否有效的主动权在（C ）。

   A．受盘人     B．邀请发盘人   C．发盘人   D．询盘人

9．根据《联合国国际货物销售合同公约》规定，卖方多交货物后，买方若收取了超出部分，则要按（A ）支付。

   A．合同价格   B．装船时或货到时的市价  C．买卖双方议定的价格  D．仲裁裁定的价格

10、《联合国国际货物销售合同公约》对发盘内容“十分确定”的解释是（D  ）。

   A．明确规定合同的有效期           B．规定交货地点和时间

   C．规定责任范围和解决争端的办法   D．明确货物、规定数量和价格

11．为邀请对方向自己订货而发出的商品目录单、报价单以及一般的商业广告，是（　C）。

   A.发盘           B.还盘           C.发盘邀请       D.新的发盘

12.我某出口公司于3月5日对外商发盘，限10日复到有效。外商于8日发出接受通知，我出口公司于11日才收到接受通知，事后我出口公司也未表态。那么，（A　）。

   A.除非发盘人及时提出异议，该逾期接受仍构成接受

   B.该逾期接受无效，合同未成立

   C.只有发盘人毫不迟延地表示确认，该逾期接受才构成有效接受

   D.经电信部门出具有关证明后方可认定是否有效

13．卖方发盘限8日复到有效，7日下午收到买方复电，要求减价并修改交货期，卖方正研究如何答复时，次日上午又收到买方来电，表示接受卖方发盘，（  B  ）。

   A.合同按卖方发盘条件达成            B.此时，合同尚未达成
   C.交易主动权掌握在买方手中           D.以上答案都不对
14.A公司5月18日向B公司发盘，限5月25日复到有效。A公司向B公司发盘的第二天，收到B公司5月17日发出的、内容与A公司发盘内容完全相同的交叉发盘，此时(C  )。

   A．合同即告成立                       B．合同无效

   C．A公司向B公司或B公司向A公司表示接受，当接受通知送达对方时，合同成立

   D．必须是A公司向B公司表示接受，当接受通知送达对方时，合同成立

15.（ B  ）是为了给企业提供资金融通的便利，有利于加速出口企业的资金周转。

   A．收妥结汇       B．押汇          C．票汇          D．定期结汇

16．信用证开立的依据是（C  ）。

   A．汇票    B．发票    C．合同     D．本票

17．在单、证不符的情况下，议付行先向国外开证行拍发电报或电传，列明不符点，待开证行复电同意后再将单据寄出的方法是（B   ）。
    A．表提      B．电提     C．跟单托收    D．凭保议付
18．（  B  ）适用的情况是单证不符属实质性问题，金额较大。

   A. 表提          B.电提        C.跟单托收        D.汇票

19.卖方可以向买方催证的情况为（　B ）。

   A.买方提前备货     B.买方拖延开证     C.合同刚刚签订     D.汇率变化
20.审核信用证的依据是(  A  )。

   A．合同及UCP600的规定    B．一整套单据   C．开证申请书    
D．商业发票

三、填空题
1．交易磋商的步骤包括（  询盘  ）、（ 发盘  ）、（ 还盘   ）、（接受  ）和（ 签订合同  ）等环节，其中（    发盘  ）和（  接受   ）是两个必不可少的过程。
2．《公约》规定，发盘于（    送达    ）时生效。

3．在接受生效的时间问题上，英美法采用（  投邮生效 ）原则，大陆法采用（  到达生效   ）原则，《公约》采用（  送达生效  ）原则。

4．发盘的有效期是卖方受（ 发盘约束  ）的期限，也是发盘人作出（  要约 ）的期限。

5．《公约》规定发盘可以撤回的前提是（ 撤回的通知在发盘到达受盘人之前或同时到达受人  ）。

6．还盘的法律后果是对原发盘的（  拒绝 ），原发盘即告（ 失效 ），原发盘人（ 不再   ）受其约束。
7．合同的内容通常包括（   约首    ）、（ 文本  ）和（ 约尾  ）三部分，其中（ 文本 ）是主体。
8．我国缔结或参加的有关国际公约，如果同我国法律有不同规定的，使用（国际公约）的规定，但我国（ 未缔结的 ）除外。

9．以CIF贸易术语、信用证支付方式达成的出口合同，卖方履约的四个最重要的环节是：（    货     ）、（ 证     ）、（ 船    ）、（  款   ）。

10．备货是指卖方为保证（  按时  ）、（   按质     ）、（  按量    ）完成约定的交货义务，根据（ 合同 ）规定的品质、数量、包装和装运时间，进行货物的准备工作。
11．卖方需催促买方开立信用证的情况有：（  催证  ）、（   审证  ）、（ 改证  ）。
12．实际业务中对信用证的审核应由（ 通知行  ）和（受益人    ）共同承担，其中（  通知行  ）重点审核开证行的政治背景、资信能力、付款责任和索汇路线等，（ 受益人   ）审核信用证的内容与（       合同       ）内容是否一致。
13.根据UCP600规定，受益人对L/C的修改作出接受或拒绝的表示方法有两种：一种是（  向开证行发出接受修改的通知     ），另一种是（ 凭单确认  ），即所交单据如与L/C及修改内容一致，则表示（  接受信用证修改 ），如提交单据与原证相符，则表示（  拒绝信用证修改 ）。
14．发票种类有（ 商业发票  ）、（ 海关发票  ）、（ 领事发票  ）、（ 厂商发票 ）和（  形式发票 ）等。
15．我国出具原产地证明书的机构为（ 出入境检验检疫局  ）或（ 贸促会  ）。
四、判断题
1．在交易磋商过程中，发盘是由卖方作出的行为，接受是由买方作出的行为。（× ）
2．在国际展览会上，上午10时S商人口头发盘给客户H，H未置可否，下午H找到S商人，表示接受上午发盘，此时合同成立。（× ）
3．按照《联合国国际货物销售合同公约》的规定，即使在发盘中已经规定了有效期，在该发盘送达后，发盘人仍可撤销该发盘。（× ）
4．在交易磋商过程中，发盘是由卖方作出的行为，接受是由买方作出的行为。（× ）
5．买方来电表示接受发盘，但要求将D/P即期改为D/P远期，卖方缄默，此时合同成立。（× ）
6．根据《公约》规定，构成一项有效发盘，必须明确规定买卖货物的品质、数量、包装、价格、交付和货款的支付等六项主要交易条件缺一不可。（× ）
7．一项有效的发盘，一旦被受盘人无条件地全部接受，合同即告成立。（√ ）
8．询盘又称询价，即向交易另一方询问价格。（× ）
9．《联合国国际货物销售合同公约》规定发盘生效的时间为发盘送达受盘人时。（√ ）
10．审核信用证时，对于不符合合同规定的条款或不能接受的内容，受益人可以直接向开证行提出修改。（× ）
11．同一信用证如有多处需要修改，原则上只能一次性提出；对于修改通知，受益人可以接受其中一部分，也可以全部接受。（×  ）
12．不符点的出现只要征得议付行同意并议付完毕，受益人即可不受追索地取得货款。（× ）
五、简答题
1. 简答合同磋商中发盘及构成有效发盘的要件
答：合同磋商中发盘又称为发价或报价，向一个或一个以上特定的人提出的订立合同的建议，如果十分确定并且表明发盘人在得到接受时承受约束的意旨，即构成发盘。
发盘的构成必须具备下列四个条件：

（1）向特定的受盘人发出。

（2）表明订立合同的意旨。

（3）发盘的内容须十分确定。

（4）发盘送达受盘人生效。
2. 简答合同磋商中发盘及其失效情况
答：合同磋商中发盘又称为发价或报价，向一个或一个以上特定的人提出的订立合同的建议，如果十分确定并且表明发盘人在得到接受时承受约束的意旨，即构成发盘。
发盘的失效（Termination）是指发盘失去了法律效力，发盘人不再受发盘的约束，受盘人也失去了接受该发盘的权利。CISG的第17条规定：“一项发盘，即使是不可撤销的，于拒绝通知送达发盘人时终止。”除此之外，以下情况下也可造成发盘的失效：

（1）受盘人作出还盘。

（2）发盘人依法撤回发盘。
（3）发盘中规定的有效期届满。
（4）人力不可抗拒的意外事故造成发盘的失效，如政府禁令或限制措施。
（5）在发盘被接受前，当事人丧失行为能力、或死亡或法人破产等。
3. 简答合同磋商中接受的含义及构成接受的要件。
答：接受(Acceptance)就是交易的一方在接到对方的发盘或还盘后，以声明或行动向对方表示同意的行为。
根据CISG的解释，构成有效的接受要具备以下四个条件：

（1）接受必须是由特定受盘人做出。

（2）受盘人表示接受，要采取声明或行为方式表示出来。

（3）接受的内容要与发盘的内容相符。

（4）接受的通知要在发盘的有效期内送达发盘人才能生效。
六、案例分析题
1．美国A公司 10月4日向我B公司以传真发盘，出售电子元器件，规定于当天下午5时复到有效。B公司于当天下午4时以传真答复，对发盘中的价格及检验索赔条件提出了不同意见。10月5日，A公司与B公司通过电话进行洽商，双方各作了让步，B公司同意接受A公司的价格，A公司同意B公司提出的检验索赔条件，至此，双方口头达成了一致意见，并一致同意两公司的代表在广交会上签署合同。10月20日，A公司的代表去广交会会见了B公司的代表，并交给他一份A公司已签了字的合同文本，B公司的代表则表示要审阅后再签字。三天后，A公司的代表再次会见B公司的代表，而B公司的代表仍未在合同上签字。A公司的代表即索回了未签字的合同。11月份，A公司致电B公司要求开证履约，B公司不同意，双方当事人发生争议。
　　试问：（1）双方于5日通过电话协商达成一致意见是否表示合同已于此时成立？（2）双方最终是否建立合同关系？
解析:合同的形式是交易双方当事人就确立、变更、终止民事权利义务关系达成一致的方式，是合同当事人内在意思的外在表现形式。根据《公约》和《中华人民共和国合同法》的有关规定，当事人订立合同，有书面形式，口头形式和其他形式。合同的上述形式均具有相同的法律效力，都是合同的法定形式。当事人通常可以根据需要进行选择。但应该注意，在法律作出强制性规定和当事人作出约定的情况下，应该根据法律的规定和当事人的约定。可见当事人在订立买卖合同时，要根据国际公约或者国内法是否对其作出规定及双方当事人的合意或意愿，来确定买卖合同的具体形式。本案中，双方当事人在前期的书面传真中并没有达成交易，而随后在口头磋商中虽达成协议，但又保留了条件，即决定在10月广交会上达成书面合同。后来由于种种原因，双方最终并未达成书面协议，因此，买卖合同所要求的具体形式没有完成，双方的交易也就没有成立。

2.某年11月4日顺达公司应瑞典T公司的请求，报价棉花500公吨，每公吨斯德哥尔摩到CIF价格340欧元，即期装运实盘，要约有效期至11月24日。T公司接收到报盘后，请求顺达公司：“降低价格;延长要约有效期”。顺达公司曾将价格每公吨减至320欧元，延长要约有效期至11月30日。T公司接收到顺达公司来电后，又请求顺达公司：“增加数量;再次延长要约有效期”。顺达公司再将数量增至800公吨，延长要约有效期至12月10日。T公司于12月6日来电接受该盘。顺达公司在接到T公司承诺电报时，发现国际市场因受灾影响棉花产量，市场价格暴涨。顺达公司不愿意成交，复电称：“由于世界市场价格变化，在接到承诺电报前已将货物售出，不能提供货物”。 T公司不同意这一说法，认为：承诺是在要约有效期内作出，是有效的，坚持要求顺达公司按要约的条件履行合同。提出：“执行合同或者赔偿差价损失6万欧元，否则将起诉与法院”。试问：①双方间的买卖合同是否成立?②T公司有无正当理由提起诉讼?为什么?

解析:交易磋商的一般程序应包括邀请发盘、发盘、还盘、接受和签订合同等环节，其中发盘和接受是交易成立的基本环节，也是合同成立的必要条件。本案的关键问题是如何认识合同订立的程序。一般说来，订立合同必须经过两个程序，即发盘和接受。本案中，经过推迟的发盘有效期是12月10日，T公司的承诺于12月6日到达，是有效接受，合同已于12月6日成立。顺达公司以“由于世界市场价格变化，货物在接到承诺电报前已售出”为由不履行合同，是完全没有法律依据的违约行为。

3.一印度商人将从别国进口的初级产品转卖，向墨西哥国商人发盘，墨西哥商人复电，接受发盘，同时要求提供产地证。两周后，印度商人收到墨西哥商人开来的信用证，正准备按信用证规定发运货物，获商检机构通知，因该货非本国产品，不能签发产地证。经电请墨西哥商人取消信用证中要求提供产地证的条款，遭到拒绝，于是引起争议。印度商人提出，其对提供产地证的要求从未表示同意，依法无此义务，而墨西哥商人坚持印度商人有此义务。请你根据《联合国国际货物销售合同公约》（双方所在国均为缔约国）的规定，对此案作出裁决。
解析：（1）印度与墨西哥均为《联合国国际货物销售合同公约》缔约国，由于双方对《公约》的适用未作排除和保留，本案应按《公约》规定办理。

（2）印度商人在收到墨西哥商人对其发盘作出附加条件的接受时，未提出任何异议，即接受有效，印度商人应付有提供产地证的义务。

（3）墨西哥商人已根据其接受条件开立信用证，印度商人接受信用证后又未提出异议，并准备履行信用证的规定交货，后因商检机构不能出证，这与墨西哥商人无关，是印度商人违约。

4．2008年，阿根廷某公司应中国某公司的请求，报出镁矿石初级产品200公吨，每公吨2150美元，即期装运的实盘。但中方接到阿方报盘，未作还盘，而是一再请求阿方增加数量，降低价格，并延长有效期，阿方公司将数量增到350公吨，每公吨价格为CIF上海 2100美元，有效期经3次延长，最后延长至9月25日，中方公司于9月20日来电表示接受该盘。阿方公司接到该传真时，得知国际市场镁矿石价格上涨，因此决定拒绝成交，于是向中方公司发传真，称：由于国际市场镁矿石价格发生变化，货物已于接到你方传真时售出。而中方公司对此拒绝接受，认为中方公司是在发盘有效期内接受了阿方发盘，坚持要求按发盘的条件执行合同，阿方公司如不执行合同，则要赔偿中方的损失，即差价25万美元。中方公司9月20日传真表示接受的发盘是否有效？此合同是否成立？
解析：《联合国国际货物销售合同公约》第18条第1款对接受的定义是：“被发价人（受盘人）声明或做出其他行为表示同意一项发价，即为接受。缄默或不行动本身不等于接受。”构成有效接受的要件：

（1) 接受必须是由被发价人做出
（2) 接受必须是同意发盘提出的交易条件
（3）接受必须在发盘的有效期内做出
（4）接受应由被发价人采用声明或做出其他行为的方式表示，并且这种表示传达给发价人才有效
本案的发盘是实盘，受盘人在效期内接受，9月20日合同成立，在双方当事人之间形成了合同约定的权利和义务关系，一方违反合同规定的条款，即构成违约。

5.买卖双方按照FOB条件达成一笔大麦种子的买卖合同，规定大麦种子的发芽率必须在90%以上。卖方在装船前对货物进行了检验，结果符合规定。然而，货到目的港，卖方提货后由指定检验机构检验发现发芽率不足60%。买方要求退货，并提出索赔。卖方不同意，理由是装船前检验，证明合格，目的地检验不合格，说明品质变化在运输中发生。按照国际贸易惯例，在FOB条件下，货物在装运港装船时风险转移，运输途中货物品质变化的风险，应该由买方承担。双方协商后无法达成一致意见，遂将争议提交仲裁。仲裁庭审时发现，大麦种子包装所用的麻袋上粘有虫卵，正是这些虫卵在运输途中孵化成虫，咬坏种子的胚芽，造成发芽率降低。请问应由谁承担这一后果？
解析：货物品质在中途发生变化，其损失是包装不良造成的。这说明致损的原因在装船前就已经存在，货损带有必然性，这属于卖方履约过程的过失，应构成违约。

6.某年9月28日，A服装公司与海外B公司签订售货确认书一份，双方约定由A服装公司按B公司提供的生产制作通知单和样衣为B公司加工色织格子男装，付款方式为不可撤销即期信用证。
此后，A服装公司至B公司指定的面料厂家上海某公司购得面料后，投入生产。至11月8日交货期，大货已基本就绪，尚有些包装待整理，经协商被告同意延长至同月15日交货，并安排在11月11日验货。但B公司于11月14日才派人验货。经验收合格，A服装公司要求立即确认，但B公司称确认书未带，回去后立即邮寄过来。同时检验中，A服装公司发现B公司指定的面料含毛量不符合要求，当地商检局确认后要求B公司改唛头，B公司同意后A服装公司即重新刷唛头。由于服装已装箱，工作量大，为此，双方又重新确定交货期为11月25日，信用证需续，B公司同意。但过后B公司音信全无。
11月17日，该批服装经当地商检局检验合格，并于同年11月21日取得出口关出境货物通关单。
11月22日，B公司向A服装公司传真一份报告，认为加工质量中存在摁扣与袋盖脱开、袖笼有误差等。A服装公司收件后即于同月23日二次回传真，载明B公司传真的验货报告已收，因服装属于手工成品，故总有瑕疵，且检查出来的属小毛病，现A服装公司对B公司提出的缺点已全部返工，请再次来厂查货。修改的信用证尚未到达A服装公司请尽快解决，如处理不及时，引起的一切后果由B公司负责。
12月2日，A服装公司收到某律师行传真一份，称：受B公司指示要求A服装公司在4天内向B公司承认违约责任，并作出赔偿，否则终止合同。A服装公司即于同月4日传真至B公司，称B公司早已违反合同，要求B公司继续履行合同，并承担违约责任和赔偿损失。
因B公司未再次验收也未提货，A服装公司于12月7日诉至法院。诉讼中各方当事人对上述事实和证据一致认可，法院予以确认。
原告A服装公司诉称：A服装公司认为，B公司要约加工服装为假，而销售面料为真，导致A服装公司直接经济损失二百余万元。请求法院判决B公司继续履行合同，并支付货款；诉讼费由被告负担。
被告B公司辩称：我司与A服装公司签订合同明确规定按生产通知单的要求生产，完成后由客户检验。但A服装公司制作中未按合同要求生产，经B公司多次指出，仍未通过客户验收。A服装公司未按合同履行义务，应承担违约责任。B公司要求终止合同符合法律规定，请求驳回A服装公司的诉讼请求。
庭审中，B公司提供海外某检定公证有限公司的检定报告一份及声明书，检定报告日期为次年4月9日。报告载明：本公司曾受B公司聘用在中国检验了A服装公司的下列托运货品，外观做工品质偏差、有扣钮从口袋盖脱开、袖笼相差一英寸等。B公司以此证明A服装公司所加工的服装有质量问题。A服装公司对该报告提出异议，认为系伪证。法院认为A服装公司生产期间，B公司确曾到场验货，并签订补充协议，但其并未提出质量异议，且B公司不能证明海外某公证有限公司即为当时的检验部门及检验人员，且A服装公司不予认可，故该检定报告和声明书不具法律效力，不能作为本案的有效证据使用。
问：A服装公司加工的服装是否符合质量要求？合同是否要继续履行？
解析：A服装公司与B公司签订的售货确认书符合加工承揽合同的特征，属加工承揽合同。A服装公司加工的服装符合质量要求，合同有效，须继续履行。
合同签订后，A公司按约履行加工义务，期间双方因交货期限等原因又签订补充协议有效。

补充协议签订后，B公司未按协议规定将修改的信用证交A服装公司，在得到通知下B公司未予验货，应视为放弃权利，属违约，应承担继续履行合同的民事责任。

B公司要求终止履行合同的抗辩理由无事实和法律依据。

A公司要求B公司继续履行合同并支付加工价款的诉讼请求应予以支持。
第10章 国际贸易方式

复习题与案例分析
一、名词解释

1～10 略
二、单项选择题
1．在寄售协议下，货物的所有权在寄售地出售前属于（B  ）。
A．代理人     B．寄售人     C．代销人     D．经销人
2．根据协议，获得某地区商品专营权的是(C )
A. 寄售商    B.经销商    C. 独家代理商     D.拍卖商
3．拍卖的特点是（ C ）。
A．卖主之间的竞争        B．买主和卖主之间的竞争   

C．买主之间的竞争        D．拍卖行与拍卖行之间的竞争
4．投标人发出的标书是一项（  D  ）。
A．不可撤销的发盘         B．可撤销的发盘
C．可随时修改的发盘       D．有条件的发盘
5．有些国家的政府或海关在处理库存物资或没收货物时往往采用（ C ）。
A．增价拍卖    B．减价拍卖    C．密封式递价拍卖    D．一般拍卖
三、案例分析
1．某招标机构接受委托，以国际公开招标形式采购一批机电产品。招标文件要求投标人制作规格和价格两份投标文件，开标时，先开规格标，对符合条件者，再定期开价格标，确定中标者。共有12家企业投标。到了开标期，先开规格标，经慎重筛选，初步选定7家，通知他们对规格标进行澄清，并要求将投标有效期延长两个月。7家中，有4家送来澄清函并同意延长有效期。另3家提出若延长有效期，将提高报价10%或更多；否则将撤销投标。招标机构拒绝了后3家的要求。到了价格标的开标日期，对仅有的4家开标后，却发现4家报价均过高，超过招标机构预订标底30%以上。无奈，招标机构只得依法宣布此次招标作废，重新招标。
试分析此次招标失败的原因以及应吸取的教训。
解析：此次失败的原因是没有要求“投标保函”，没有这一约束，致使再次开标后4家均提价。
2．某企业与一家外国工厂签订来件装配一种家用电器5000台的合同，规定采用对开信用证分别结算配件和成品的价款，由我方开出见票后90天付款的不可撤销远期信用证向对方购买配件，但须在对方开出向我购买成品的即期回头信用证后方始生效。两份信用证总金额的差额即为外方付给我方的工缴费。上述合同按时执行后，双方又按原合同续订5万台分五批执行的新合同。第一、第二两批共2万台，双方均按时开出信用证，并顺利履行了合同。其后外商突然提出，由于我方开出的信用证中有须在我方收到回头信用证后方始生效的条款，当地银行认为有此附加条款的信用证不能视作已经生效信用证，因此，不能凭以融通资金，使其发生经营困难。为顺利履行余下三批的装配合同，要求我方开出的新证取消上述附加条款。我方企业认为上笔合同圆满履行，新合同也已执行2/5，说明对方是可以信赖的，于是，接受了对方要求，在开出的后三批3万台来件价款的信用证中取消了上述收到回头信用证方始生效的附加条款。外方按我方信用证规定向我发送了配件，但回头信用证始终没有开来，我方银行到期被迫垫付来件价款2400万元人民币。在此期间，我方虽多次向外方提出交涉，但均无结果。事后查明，因该成品销路不佳，市价大跌，以至整机的售价还卖不到原定的配件价格。在此情况下，外方遂利用我方开出的信用证处理其剩余部件，而不履行购回成品的义务，造成我方以高价单边进口配件的巨额损失。
试分析我方的教训。
解析：放弃对开信用证的约束条件是造成巨额损失的根本原因。
第十一章 跨境电子商务
复习题与案例分析
一、名词解释

1～4  略
二、综合选择题
1．跨境电子商务中，以产业终端用户类型标准分类有( ABC   )。

    A． B2B    B.B2C    C. C2C  D. O2O
2．跨境电子商务中，以服务类型标准分类有( AB   )。

A．信息服务平台    B.在线交易平台   C．开放平台  D.自营平台
3．跨境电子商务中，以平台运营方标准分类有（ CD  ）。

A．信息服务平台    B.在线交易平台   C．开放平台  D.自营平台
4．跨境电子商务的特征有(   BCD    )。  

A． 匿名性    B．全球性   C．即时性     D． 便捷性
三、案例分析
2019年末新型冠状病毒肺炎疫情发生以来，各大电商企业积极履行社会责任，发挥自身平台和网络优势，全力开展防疫物资、生活必需品应急保供和出行票务用户权益保障。
　　一是确保自营商品不涨价。盒马鲜生对外公布“全力保障不打烊不涨价”，保证菜肉蛋奶等民生商品供应稳定，价格平稳。武汉盒马鲜生已锁定价格，绝不涨价。苏宁易购线上频道和线下13000多家门店承诺“健康类、民生类商品均不涨价并及时补货”，防疫物资全部按实销售，不囤货、不涨价。网易严选推出“个人防护小贴士”专题，承诺健康防护用品等不涨价、春节不打烊，并采取防疫物资湖北专供、湖北用户免费领用等一系列措施。
　　二是努力扩大货源保供应。阿里巴巴设立10亿元医疗物资供给专项基金，从海内外直接采购医疗物资，定点送往武汉及湖北的医院；协调义乌、深圳、广州等58个地区的工厂紧急复工，加急生产医疗物资。首批将采购200万件N95口罩、30万件医用外科口罩、100万件一次性医用口罩等医用防护品。京东加大与合作商家的沟通，推动其加班生产、优化库存。拼多多开通“抗疫频道”，通过补贴方式鼓励平台内商家扩大防疫物资销售。
　　三是严格平台价格管控。1月21日，阿里巴巴向平台上的所有商家发出公告，要求平台上的口罩、消毒液等防护类用品绝不涨价，同步开展实时价格监测、违规商品处置；启动聚划算平台官方补贴，加大对包括物流等环节的补贴力度，保障消费者买到价格实惠的正品口罩。京东采取系统识别+人工巡检方式，实时监测防疫物资投机加价行为，一经发现立即严肃处理。目前已下架600个大幅涨价、低价高邮等违规商品。
　　四是力保配送高效安全。天猫超市联合菜鸟、顺丰设立首个全国口罩应急“心脏仓”，变分省市多级配送为直达配送，极大提高了配送时效。京东物流启动应急方案，春节期间保障全国近300个城市、上千个区县的物流服务不间断，同时将优先配送医疗机构指定的订单。苏宁易购在物流配送过程中统一要求快递员佩戴疫情防护安全装备，包裹全部要求放投小区快递柜，保障物资安全供应。美团外卖在武汉及其他疫情波及地区，为骑手全面配备口罩，升级站点消毒和测温措施，早晚对骑手餐箱消毒。
　　五是落实退改政策不打折扣。服务类电商平台加强与航空、酒店等方面的沟通协调，根据疫情发展情况，不断推出、调整相应保障措施。携程在对武汉地区酒店、用车订单提供免费取消保障政策后，1月26日推出被暂停团队游特殊退订政策，出境跟团游、境内跟团游、自由行、定制游等产品全部无损全退。并将此前启动的重大灾害保障金的金额由1亿提升至2亿，联合境内外合作伙伴共同制定善后方案。美团升级服务产品保障机制，联合部分酒店、民宿、景区商家发起“绿色通道”保障计划，无条件为本次疫情相关订单提供免费取消政策。淘票票等票务平台启动了全面无条件退票服务。
　　六是突出重点地区保障。武汉阿里本地生活成立医护保障联盟，包括数千家餐饮、商超、菜场和酒店，给广大医护人员提供餐饮和住宿保障。盒马鲜生在武汉的18家门店，每天免费为武汉红十字会医院、武汉第六医院提供早、中、晚三餐300份，为武汉市武昌区21家医疗单位每天供应饮用水、方便面、自热食品等物资3144份。苏宁在武汉两大物流仓食品、消毒液、滴露等库存充足，仅粮油类备货已超过20万件，物流自营配送时效在武汉市区实现24小时内完成。京东向武汉市捐赠100万只医用口罩及6万件医疗物资，24日已送达指定医院。

请结合以上这篇2020年2月1日来自中国商务部新闻稿《抗击疫情电商企业在行动》，分析中国跨境电商新业态的特点。
解析：（本题为开放型案例）疫情使得电子商务成为提供服务和信息快速而有效的途径。
