第一章 

实战演练

ASCZV BTMDEHNJPUGLRXKI FOQYW
案例分析

1.C与A，B与A属于国际买卖合同；

2.根据我国加入《联合国国际货物销售合同公约》的保留条款：合同生效必须要有书面合同。案例中双方也明确表示要缮制合同，双方签字后生效。故我方可以不缮制合同，明确向美方表示我国加入公约时的保留条款和谈判小组离美时的意思。

第二章

实战演练
1．(1)Commodity：Foundry Pig Iron
    Spec：    C：2.3％Max

              SI：1.68％Max

              P：0.13％Max

              S：0.03％Max

              MN：0.04％Max

              Piece Weight：50 KG Max

  (2) Commodity：leather shoes

Art No．PL401

Quality of goods delivered to be about equal to the confirmation sample

Sample Number：2012LYDD0106
Sample Date：2012.3.15
 2. Quantity：5000M／T±8％   At  Buyers’(Seller’s) 0ption
 3. (1)   Packing：In Bulk    

（2） Packing：  in Carton，  20 pairs to a carton，

        size assorted:  l 2 3 4    size run： 39 40 41 42 

    Shipping Mark：YLDD CO．

                  02 YLDD723                 

                   NEW YORK

                  N0S．1/150
( 3)  Shipping Mark：   HIC C0．

                     2013HIC01    

                 NEW YORK    

                  N0S.1/500

案例分析
卖方所交货物与合同规定的包装规格明显不符，已构成违约。卖方的做法可能给买方带来意想不到的麻烦与损失；可能影响商品的销售，使买方的原有商业目的落空。在贸易管制严格的进口国，进口商在进口许可证中申报的数量与实际到货不符，会遭到海关当局的质询，甚至被怀疑逃避进口管制、以多报少、偷漏关税等行为而被追究责任。所以，买方有权要求退货并撤销合同。

2.C．K．D．：全拆卸。S．K．D．：半拆卸。①卖方忽略C．K．D，造成实际装载与合同不符，有不可推卸的责任。②卖方虽然已经结汇，但买方仍有拒收货物的权利。

3.问题主要出在文字说明方面。出口商品的销售包装上应有必要的文字说明，如商标、品名、产地、数量、规格、成分、用途和使用方法等。使用的文字必须简明扼要，并让顾客能看懂，必要时也可中外文同时并用。具体到本案例，当地人除了对仕女图投入一瞥外，不知内装何物。即使消费者知道内装为茶叶，但是红茶还是绿茶?分量多少?质量如何?还是无从知道。因此上述包装不便于消费者了解商品，不了解何谈购买。

4.此事给A公司和客户都造成了很大的损失，对于以后的订单，要求工厂对所提供的包装明细负责，若再发生由于工厂的原因造成装箱尺寸有误，A公司有权在征得国外客户同意的情况下，将体积数报错的工厂的产品落下。为了避免类似的事情再次发生，在订单下了以后，务必在一周内估算出比较准确的体积数。同时为了核实工厂所提供的包装尺寸的准确性，要求质检员验货时，对集装箱进行校对，并告知正确的装箱尺寸。 
5.本案是一起典型的外商利用合同中的品质条款进行诈骗的案例。铸件表面“光洁”是一个十分含糊的概念，没有具体标准和程度；“不得有裂纹、气孔等铸造缺陷”存在的隐患更大，极易使卖方陷入被动。对方的实际目标是25万元反保证金。这类合同的特点：价格诱人，工艺简单；技术标准含糊，并设有陷阱；预收保证金后逃之天天，或者反咬一口；被欺诈对象多为合同管理不严、缺乏外贸经验、急功近利的中小企业。

6.货物与样品关系：货物品质要与样品品质相符。这批瓷器出现“釉裂”由配方本身与加工不当所导致。买方收到货物时无法发现，要经过一段时间后才显露出来，留存样品出现同样情况，所以要赔偿。

7.世界上许多国家的海关一般对货物进口都实行严格的监管，如进口商申报进口货物的数量与到货数量不符，进口商必然受到查询，如到货数量超过报关数量，就有走私舞弊之嫌，海关不仅可以扣留或没收货物，还可追究进口商的刑事责任。本案中，由于我方的失误，不仅给自己造成损失还给进口商带来麻烦。因此要按照合同规定的数量、重量、规格进行包装。

第三章

实战演练

1．我方是进口方；以货物装到船上作为风险划分的界限，卖方要承担由装运港到上海的运费、保险费；作用：关于CIF买卖双方的义务适用的是《2010通则》。

2.FA《2000通则》规定出口清关手续要由卖方办理，即出口报关手续要由卖方进行办理，故无法转运出货的责任由卖方承担。

3.由于是FCAXI’AN，在卖方所在地交货，卖方有责任装货，故买方有权要求卖方支付装车费用；但损失是由买方雇人装车引起的，故买方无权要求卖方赔偿损失。

4.根据《2000通则》CFR下，卖方有义务发出装船通知，负责买方没能及时办理保险引起的风险和损失由卖方进行承担。

5. 根据《2000通则》CIF下，卖方有义务购买保险。在后期交单结汇时要提交保险单据，案例中A公司没有购买保险，没有完成其义务，故我公司可以以提交的单据不全为由拒绝收货和付款。

6.买方承担卸货费。

7.转运港：FOB、FAS

目的港：CFR、CIF、DAT、DAP

装运地点：EXW、FCA

目的地：CPT、CIP、DDP、DAT、DAP

案例分析

1.CFR风险划分地点以船舷为界，但前提是货物必须要划到该合同项下，案例中的小麦是混装的，没有体现出货物已划到该合同项下，所以风险没有完成转移，卖方应负责。

2.通知总公司进行补发，因为是FOB新港，货物还没有装上船，风险还要卖方进行承担。

3.DAP术语下，卖方无需卸货，故卸货费要由买方承担。

第四章

实战演练
1.体积为0.4*0.3*0.3=0.036立方米

重量为0.03公吨

故按体积算，0.036 *100*222*(1+10%+25%)=1078.9港元

2.体积为0.05立方米

重量为0.04公吨

故按体积算，0.05 *200*(1+10%)=11美元

CFR=50+11=61美元

CFRC3%=61/1-3%=62.89美元

（1）问题：错过了装运期与交单日

（2）由出口商向银行出具保函，担保银行付款后若外商不愿意付款赎单，此风险及损失由出口商承担；银行付款时保留索赔权；将付款方式改为付款交单。

（3）第二批货物可以发，只要在规定的装运期发运就可，若是时间来不及，可和对方商议将装运时间延后。

（4）教训：按合同规定时间装运、按合同规定时间交单。

4.Commodity:TJ1318 54 inch Great Wall color TV Quantity:800 sets

Unit price:$300 CIF Toronto Canada

Time of shipment:June and July,2013 

Port of loading & Destination: From TIANJIN  China  to Toronto Canada with Partial shipment allowed and transshipment not allowed.

Shipping advice:the seller send shipping advice to the buyer after the shipment is effected immediately.
案例分析

5月份没有装运出口，信用证已经失效。我方要承担违约责任。承担5月未能及时装运出口的责任。

第五章

实战演练
（1）保险金额=10000*（1+10%）=11000美元

（2）保险费=11000*0.8%=88美元

（1）保险费=1250*1.1*（2.4%+0.1%）=34.4美元

CFR=1250-34.4=1215.6美元

3.Insurance:To be covered by the Seller for 110% of  total contract value against All Risks and War Risk as per and subject to the relevant Ocean marine cargo Clause of the people’s Insurance Company of China dated 1/1/1981.
案例分析
保险公司对该项损失不予赔偿。CFR属于风险转移界限为转运港船上或船舷，在此之前的风险由卖方承担。虽然买方购买了保险，但买方购买的保险承保范围为风险转移之后的，即从装运港船上到目的港。股保险公司对该项损失不予赔偿。

第六章

实战演练
（1）退税额=9.3/（1+17%）3%*450*72=7726元

实际成本=（9.3-9.3/（1+17%）3%）*450*72=293594元

FOB销售净收入：（2.5*450*72-2800）*6.31=493442元

出口总成本=实际成本+出口费用=293594 +9.3*450*72*16%=341805.2元

出口利润=493442-341805.2=151636.8元

（1）保险费=132.6*2%=2.7港元

CFR=132.6-保险费=132.6-2.7=129港元

CFRC5%=CFR/1-5%=129/1-5%=136港元

佣金：(CFRC5%-CFR)*200=(136-129)*200=1400港元

收回外汇：CFR*200=129*200=25800港元

按照出口费用定额率6%计算：

采购总成本 574980  元                  销售价款73000美元  国内运费 1540美元 保险费443美元 汇率6.85

出口退税率9% 出口退税额=574980/(1+17%)9%=44229.23元

出口总成本=574980+574980*6%-44229.23=565249.57元

FOB外汇净收入=73000-1540-443=71017美元

出口换汇成本=71017美元/565249.57元=7.96

利润额=71017*6.85-565249.57=-78783.12元

出口商品盈亏率=78783.12/565249.57=-13.94%

案例分析

（1）原因：未在合同中明确表示佣金要我放收到全部货款后支付

（2）我公司由失误；教训：在合同中明确表示佣金支付的时间为我方收到全部货款之后。

2.能接受。

CIF=FOB+运费+保险费=1980+600+100=2680元

2680/7.2809=368.09欧元<400欧元，可以接受。

第七章

实战演练
1.Commodity:Cotton Olive Green Colored Cloth

Payment:The buyer shall open through a bank acceptable to the sellers an irrevocable letter of credit at 30 days after sight to reach the sellers 15 days before the May,2013,valid for negotiation in China until the 15th days after the date of shipment.

2.Payment: 30% deposite of the total amount by T/T while the remaining 70% by collection  after shipment.

案例分析

（1）信托凭证(trust receipt, T/R)：是进口人借单时提供的一种书面信用担保文件，愿以代收行的受托人身份提货、报关、存仓、保险、出售，并承认货物所有权仍属银行，货物售出后所得到的货款，应于汇票到期时交银行。具体做法：进口人在承兑汇票后出具信托收据，凭以向代收行借取货运单据，并提取货物。此为代收行自己向进口人提供的信用便利，与出口人无关，一切风险概由代收行自己承担。

没有

由于是代收行给予进口方利用信托收据先行提货的便利，此风险应由代收行承担，故我公司应向代收行索取货款。

A公司应向代收行索取货款.

不妥当。不能顺利结汇；此信用证为不可装让的信用证，受益人为B公司，故A公司以其名义缮制的单据和信用证的受益人不一致，不用结汇。

第八章

实战演练
（1）商品检验（2）罚金条款（3）异议和索赔条款（4）根本性违约（5）理赔（6）检验证书（7）瑞士通用公证行  （8）日本海事鉴定协会（9）美国安全试验所（10）中华人名共和国质量监督检验检疫总局

（1）买方若由于自己的原因晚于合同规定的开立信用证时间，买方应向卖方支付罚金。

检验：买卖双方一致同意有生产商提供的质量、数量/重量的检验证书作为信用证项下支付货款的单据之一。然而，若提交的证书和国家质检总局检验后提交的不一致，在货物到达目的港的45天内，买方可退回货物，并向卖方提出赔偿，除了保险公司和承运人的责任外，所有的费用（包括保险费和返回货物引起的损失）或索赔都应由卖方承担。如果卖方有需要的话，买方可以提供货物的样品。

案例分析

不合理，因为检验条款规定出由装运港公证行出具的有关证书证明的品质和重量是终局的，故货到目的港后，当地检验机构出具的证书不具备证明货物品质和重量的资格。

我公司应同意理赔。根据《联合国国际货物销售合同公约》的规定：如果货物在运输途中改运或买方须再发运货物，没有合理机会加以检验，二卖方在订立合同时已经知道或理应知道这种改运或再发运的可能性，检验科推迟到货物到达新目的地后进行。故我方应理赔。

不能。该器材由国外某机构负责检验合格后才能收货就是避免卖方自己出具而可能出现不真实的问题，但案例总却出现报告的部分检验记录由制造商提供的内容，此时商检机构未尽到责任。因此卖方不能以质量合格而接受货物。

第九章

实战演练

1.If the shipment of the contracted goods is prevented or delayed in whole or in part by reason of war, earthquake, fire, flood, heavy snow, storm or other caused of Force Majeure, the Sellers shall not be liable for non-shipment of the goods of this contract.

2.Any dispute,controversy or claim arising out of or relating to this contract,or the breach,termination or invalidity thereof, shall be settled amicably through negotiation. In case no settlement can be reached through negotiation, the case shall then be submitted to China International Economic and Trade Arbitration Commission for arbitration in accordance with its Rules of Arbitration, The arbitral award is final and binding upon both parties.

案例分析

理由不充分

不可抗力的免责是不可抗力事故发生在合同有效期间，对于延迟履行超过合同有效期发生不可抗力的，不能免除当事人责任。

第十章

实战演练

DESCRIPTION OF GOODS: four driven car rotate remote control

QUANTIRY:7000SETS

UNIT PRICE:USD21.75

AMOUNT:USD152250

TOTAL:USD ONE HUNDRED AND FIFTY TWO THOUSAND TWO HUNDRED AND FIFTY ONLY

PACKING:IN CARTON OF 1SET EACH

SHIPMENT:JUNE,2012

PORT OF LOADING:SHANGHAI

PORT OF DISCHARGE:LONDON

PAYMENT:IRREVACABLE SIGHT OF CREDIT

INSURANCE:TO BE COVERED BY THE SELLER FOR 110% OF INVOICE VALUE AGAINST ALL RISKS AND WAR RISKS AS PER RELEVANT CLAUSES OF THE PEOPLE’S INSURANCE COMPANY OF CHINA.
案例分析
1.撤销发盘，发撤销通知。
2.撤销发盘，发撤销通知。撤销通知须于受盘人发出接受通知之前达到受盘人。

3.此时合同成立，但签订合同前可向对方提出修改。对方同意，以修改后的为准签订合同；若对方不同意，则签订合同，引以为戒。

2.不能，发盘经还盘后失效。

3.发盘不可撤销的2种情况：

发盘写明接受发盘的期限或以其他方式表示发盘是不可撤销的；

受盘人有理由信赖该项发盘是不可撤销的，而且受盘人已本着对该项发盘的信赖行事。

案例中我方根据德国的发盘已经向招标人递交标书，属于第2中情况。故对方发盘不可撤销。

4.逾期接受

《公约》规定如下：（1）只要发盘人毫不迟延地用口头或书面通知受盘人，认为该项逾期的接受可以有效，愿意承担逾期接受的约束，合同仍可于接受通知送达受盘人时订立。

（2）如果载有逾期接受的信件或其他书面文件显示，依照当时寄发情况，只要传递正常，它本来是能够及时送达发盘人的，则此项逾期的接受应当有效，合同于接受通知送达发盘人时订立。除非发盘人毫不延迟地用口头或书面通知受盘人，认为其发盘因逾期接受而失效。以上表明，逾期接受是否有效，关键要看发盘人如何表态。
案例中经办人员视其为逾期接受，未作任何表示，按照公约规定，此种情况逾期接受为有效。

我方可向对方发函：

我方曾与5月4日接受你发盘，虽然5月11日才送达你方，但那是因为我方接受在传递过程中出现失误，你我均是《联合国国际货物销售合同公约》缔约国。按照公约规定，你方收到我方逾期接受后未做任何表示，意味着合同成立。请确认你方将履行合同。否则，一切后果由你方承担。

5.合理。我方在最后一次所发的表示接受的传真中列有“以签订确认书为准”。同时我国《合同法》规定，当约定合同签订确认书生效时，双方签订了确认书，合同才成立。本案中合同没有签订，合同不成立。因此我方做法正确。

综合案例

CFR 1890*2000=3789000元

保险费33260元

进口关税457591.2元

进口消费税 474539.022元

进口增值税806716.338元

商检费300元  报关费200元

银行手续费200元

管理费18900元

销售价款5600000元

进口总成本5741806.56元                进口销售人民币净收入 5600000元

盈亏额5600000-5741806.56=-141806.56元

进口商品盈亏率=-141806.56/5741806.56=-2.4%

